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CENARIOS PARA A COMERCIALIZAGAO DO ARROZ NA FRONTEIRA OESTE
DO RIO GRANDE DO SUL

RESUMO

O arroz é um dos cereais mais produzidos e consumidos no mundo. E o principal
alimento para mais da metade da populagao mundial (IRGA, 2017). O Brasil sempre
se destacou por ser grande produtor de arroz. O Rio Grande do Sul é responsavel por
72% da producgéao brasileira, com quase 950 mil hectares de area semeada e maior
produtividade de 9.010 kg/hectare em 2020/2021. Neste ambito, a fronteira oeste do
Rio Grande do Sul destaca-se na producéao arrozeira. Buscou-se, primeiramente, fazer
uma breve contextualizagdo da orizicultura gaucha e apés, foram propostos trés
cenarios: no primeiro o agricultor vende toda sua produgdo em maio; no segundo,
comercializa 60% em maio, 30% em outubro e 10% em dezembro e no terceiro,
metade em outubro e a outra metade em dezembro. Através de dados fornecidos pelo
IRGA, foram calculadas trés rentabilidades, ao longo de anos. Iniciando na safra
2011/2012 até 2020/2021. De acordo com as variaveis analisadas, pode-se perceber,
na maioria dos anos verificados, que o melhor cenario de venda de arroz para o
agricultor € quando ele pode esperar para comercializar suas sacas no final do ano.
Pela metodologia aplicada, o produtor obtém maior rentabilidade quando vende 50%
da sua produgao de arroz em outubro e 50% em dezembro.

Palavras-chave: arroz, custos, rentabilidade.



ABSTRACT

Rice is one of the most produced and consumed cereals in the world. It is the main
food for more than half of the world's population (IRGA, 2017). Brazil has always stood
out for being a great rice producer. Rio Grande do Sul is responsible for 72% of almost
all Brazilian production, with almost 950 thousand hectares of sown area and higher
productivity of 9.010 kg/hectare in 2020/2021. In this context, the western border of
Rio Grande do Sul stands out in rice production. Firstly, we tried to make a brief
contextualization of rice farming in Rio Grande do Sul and after that, three scenarios
were proposed: in the first, the farmer sells all his production in May; in the second, it
sells 60% in May, 30% in October and 10% in December and in the third, half in
October and the other half in December. Through data provided by the IRGA, three
returns were calculated over the years. Starting in the 2011/2012 crop until 2020/2021.
According to the variables analyzed, it can be seen, in most of the years verified, that
the best scenario for selling rice to the farmer is when he can wait to sell his bags at
the end of the year. According to the methodology applied, the producer obtains
greater profitability when he sells 50% of his rice production in October and 50% in
December.

Keywords: rice, costs, profitability.
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1. INTRODUGAO

O arroz é um dos cereais mais produzidos e consumidos no mundo. E o
principal alimento para mais de metade da populagdo mundial (IRGA, 2017). O Brasil
sempre se destacou por ser grande produtor de arroz: é o 10° produtor e consumidor
(é o maior fora da Asia) e 9° exportador mundial do grdo. Em 2008, a produgéo
Brasileira representou 2% do total mundial, e cerca de 55% da América Latina. No
entanto, vem perdendo espago na alimentacdo dos brasileiros, com o consumo per
capita caindo ao longo dos anos (COELHO, 2020).

O Rio Grande do Sul é responsavel por 72% da produgéo brasileira, com quase
950 mil hectares de area semeada e maior produtividade de 9.010 kg/hectare em
2020/2021 (IRGA, 2021). De acordo com Nunes (2020), a lavoura de arroz irrigado no
RS é considerada estabilizadora da safra nacional deste cereal, representando 3,1%
do PIB (Produto Interno Bruto) e gerando R$ 175 milhdes em ICMS e 250 mil
empregos no Estado.

Com a criagdo do Mercado Comum do Sul (Mercosul) em 1991, mudancgas
significativas ocorreram: o Brasil passou a importar produtos oriundos dos seus paises
parceiros, dentre estes, o arroz. Este fator ocasionou uma concorréncia desfavoravel
para os agricultores brasileiros e em conjunto com a elevada taxa de juros da década,
com o fim da politica de garantia de pregos minimos e com o fim da garantia de compra
da produgao, a rentabilidade da produgao arrozeira no pais viu-se impactada (Capitani
et al, 2011).

Os produtores do Rio Grande do Sul (RS) foram um dos principais afetados,
muitos endividaram-se, uma vez que os custos para produzir nos paises do Mercosul
eram menores do que os brasileiros. Este cenario forgou os produtores a buscarem
maior competividade e novos mercados (SATO et al. 2021). Segundo o IRGA (2021),
a lavoura de arroz vem passando por momentos de baixa rentabilidade devido aos
altos custos de producédo da cultura. Entre as safras 2007/08 e 2016/ 17 houve um
incremento de 73% nos custos de produgéo de arroz no Brasil. Porém os pregos de
comercializacado do cereal ndo estdo acompanhando essa evolugao.

Diante desse contexto, pergunta-se: quais seriam as melhores hipbteses de
venda do arroz? Qual a época mais vantajosa para o rizicultor vender? E quais foram

os contextos que influenciaram no preco de venda?
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1.1. Objetivo geral:
Comparar cenarios de estratégias de vendas que auxiliem o pequeno/médio
produtor rural gaucho na comercializagao da safra do arroz, considerando o contexto

de custos e precos do Rio Grande do Sul.

1.2. Objetivos especificos:

Contextualizar a produgao orizicola do estado gaucho com a conjuntura
nacional.

Identificar fatores do ambiente interno e externo que impactaram no preco do
arroz, nos anos analisados.

Avaliar o desempenho da venda da saca do arroz em meses distintos para
assim, analisar em qual periodo o agricultor teria mais rentabilidade ou menos
prejuizo.

O trabalho esta estruturado da seguinte forma: apds a introdugdo onde
apresentaram-se os objetivos deste trabalho, tem-se a revisdo de literatura que tras
uma breve contextualizagdo da cultura do arroz no estado do Rio Grande do Sul, além
de expor os fatores que sdo importantes para a tomada de decisao do orizicultor na
semeadura e na venda dos graos.

Na préoxima secdo, sdo apresentados os métodos e as bases de dados que
serviram como fonte para os calculos das variaveis empregadas nas simulag¢des de
cenarios. Posteriormente, nos resultados sdo apresentadas as hipéteses para a venda

do produtor de arroz e analisadas. Por fim, as consideragdes finais foram expostas.
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2. REVISAO DE LITERATURA

2.1. A orizicultura gaucha

No inicio da colonizacdo do estado gaucho, o arroz era utilizado como produto
de subsisténcia, baseado na pequena propriedade rural, voltado para o consumo
familiar e destinado apenas para os consumidores do RS. Desenvolveu-se,
inicialmente, nos vales banhados pelos rios Taquari, dos Sinos, Cai, Pardo e Jacui,
na regido colonial de imigracéo alema Cachoeira do Sul e Pelotas foram as cidades
pioneiras no plantio de arroz (BESKOW, 1984 p. 66).

A existéncia de recursos naturais bastante favoraveis para o cultivo do arroz
irrigado — de produtividade por area muito mais elevada do que o arroz de
sequeiro, bem como a ocorréncia de extensos vales e baixadas planas e
Umidas, banhadas por mananciais d'agua bastante caudalosos, foram
fundamentais para possibilitar o surgimento e o desenvolvimento de uma

rizicultura irrigada e crescentemente mecanizada.

O Rio Grande do Sul, diferentemente de outros estados brasileiros, inseriu-se
no mercado nacional como fornecedor de produtos, voltados para o abastecimento do
mercado interno. Com a intensificagéo da imigragao e do processo de urbanizagao,
ocorrido no Brasil, a partir 1870, houve um estimulo ao aumento do consumo de arroz
no pais.

O inicio do desenvolvimento da orizicultura no estado gaucho esta associado a
economia pecuaria. A criacdo de gado era a principal atividade econémica do RS, em
meados de 1900, quando esta atividade se encontrava em crise, uma das opgdes
encontrada pelo pecuarista era arrendar a terra para cultivo do arroz.

Esses fatores, associados a politica publica do Governo Federal de
substituicdes de importagdes do arroz, deram condi¢cdes para o surgimento da lavoura
arrozeira em grande escala no RS (BESKOW, 1984). De acordo com o Sindicato
Arrozeiro do Rio Grande do Sul (1935, p. 93):

Considera-se que a primeira lavoura de arroz em maior escala e irrigada
através da mecanizac¢ado do levantamento da agua foi organizada, em 1903,

por dois industriais e um agricultor em terras arrendadas, nas proximidades

do arroio Pelotas, no Municipio de Pelotas.
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Até 1960 o preparo da terra era manual, com auxilio de bois para semeadura e
colheita, ndo eram aplicados fertilizantes quimicos. A colheita era feita com o corte do
arroz a foice e eram construidas medas. Apds o ensaque o arroz era comercializado
imediatamente, pois ndo haviam locais de armazenagem adequados. O arroz
comegou sua evolugdo significativa no Rio Grande do Sul, a partir da década de
sessenta, com a evolugdo da mecanizagao da lavoura (CONAB, 2015).

Um perfil médio do produtor de arroz no RS, a maior parte da terra utilizada é
arrendada, ja quanto a agua, a maior parte é prépria. Utilizam predominantemente
financiamento de terceiros, menos de 30% possuem armazenagem propria € mais da
metade possuem secagem propria. Além disso, a maioria dos produtores n&o
possuem contratos com industrias, recorrendo aos corretores (aqueles que
intermediam a venda dos agricultores com a industria). E quanto as vendas, a maioria
n&o possui contrato formal (MIRANDA et al, 2009).

Neste ambito, a fronteira oeste do Rio Grande do Sul destaca-se na producao
arrozeira. Esta localizada a 500 km de Porto Alegre, as margens do Rio Uruguai e é
composta pelos seguintes municipios: Alegrete, Barra do Quarai, Itacurubi, Itaqui,
Macambara, Manoel Viana, Quarai, Rosario do Sul, Santa Margarida do Sul, Santana
do Livramento, Sdo Borja, Sdo Gabriel e Uruguaiana.

2.2. Fatores importantes na tomada de decisao do orizicultor

O arrozeiro defronta-se com inUmeros problemas na semeadura e venda do
arroz, entre eles: o preco. Este, por sua vez, depende da oferta de cada safra, dos
estoques, das condi¢des climaticas, preco do frete e taxa de cambio. Outros aspectos
importantes sdo a armazenagem e secagem do arroz, pois, nas palavras de Miranda
et al (2009, p.86) “grande parte dos produtores tem necessidade de entregar o produto
para armazenamento nas proprias industrias, que detém parte significativa da
capacidade de estocagem de arroz”.

De acordo com Pires et al (2011, p. 1):

A maioria dos alimentos que vao para a mesa dos brasileiros & proveniente
das pequenas propriedades rurais, pois, de acordo com Portugal (2004), a
agricultura familiar, da qual fazem parte os pequenos e médios produtores
rurais, contribui com aproximadamente 60% da produgcédo dos principais
alimentos da alimentagdo brasileira como, por exemplo, o arroz e as

hortaligas.
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Em conformidade com os autores, que buscaram identificar as principais
dificuldades e alternativas para o pequeno produtor, a sobrevivéncia desses
agricultores tém-se tornado cada vez mais dificil, apesar da grande representatividade
no agronegdcio brasileiro.

Apesar de, usualmente ndo ser assim denominada, a propriedade rural deve
ser vista como uma empresa e, nesse sentido, a tomada de decisao € um fator de
grande importancia. Para se tomar a melhor decisdo é necessario verificar as
alternativas possiveis e quais se ajustam mais aos seus interesses (PIRES et al,
2011).

Apos produzir uma safra € preciso que a venda seja rentavel. O agricultor
precisa lidar com cenarios de incertezas no momento de decidir qual a melhor época
para comercializar seus graos. Conhecer o ciclo torna-se um elemento importante,
uma vez que, historicamente, apds a primeira safra, os estoques estdo maiores e os
precos ficam menores e logo perto do inicio da semeadura, os estoques estao baixos
e os precos ficam mais elevados.

Contudo, varios obstaculos surgem: o valor da compra de insumos agricolas é
um custo alto para o produtor, que muitas vezes recorrem a financiamentos agricolas
que precisam ser pagos logo apos a colheita. A armazenagem também € um desafio,
ja que muitas vezes o pequeno/médio agricultor ndo tem local espacgo suficiente para
abrigar toda sua produgao e precisa valer-se de entregar para as beneficiadoras de

arroz, que como pagamento, ficam com uma parcela das sacas depositadas.
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3. MATERIAL E METODOS

Este trabalho caracteriza-se como pesquisa aplicada, exploratoria, quantitativa,
bibliografica e documental. Foi feita uma investigagdo em textos de carater cientifico,
como artigos e monografias, e foram coletados dados em fontes primarias, disponiveis
no site da Companhia Nacional de Abastecimento (CONAB). A série historica inicia
na safra 2011/2012 e acaba na safra 2020/2021 (ultimo ano disponivel na base de
dados).

As variaveis utilizadas no trabalho séo:

(1)  Pm - Produtividade média (kg/ha);

(2) Ch'-Custo por ha (R$);

(3) Ct-— Custo Total

(4) P11 - Preco da saca do arroz de 50 quilos, no més de maio (R$/saco),
referente ao Rio Grande do Sul,

(5) P2 — Preco do arroz no més de outubro (R$/saco), referente ao Rio
Grande do Sul

(6) P3 - Preco do arroz no més de dezembro (R$/saco), referente ao Rio
Grande do Sul;

(7) S: Total de sacos produzidos. Considera-se que um saco de arroz
contém 50kg, entdo a variavel

(8) A: Total de area semeada = 100 ha.

(9) Rt: Rentabilidade;

Assim, tem-se:

Rt =(S x P) - Ct;

Ct=ChxA

S = (Pmx100)/50

Para a variavel prego foram utilizados valores em Reais (R$) mensais: maio,
outubro e dezembro, para as demais, valores anuais.

Na simulacdo hipotética do trabalho, um agricultor planta 100 ha de terras.
Propde-se trés cenarios: no primeiro o agricultor vende 100% da sua produg¢ao, logo

apos a colheita (maio); no segundo, 60% do arroz é vendido apds a safra (maio), 30%

1 O Custo por ha é dividido em seis categorias: Despesas de custeio da lavoura, outras despesas,
despesas financeiras, depreciag¢des, outros custos fixos e renda de fatores. Dentro dessas categorias
s&o encontradas 34 variaveis. Suas descrigdes estao disponiveis no site da CONAB: www.conab.gov.br
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€ vendido em outubro e 10% em dezembro. No terceiro cenario 50% € vendido em
outubro e 50% em dezembro.

Essas porcentagens foram escolhidas considerando que no primeiro cenario o
agricultor ndo tem condi¢des de esperar para vender sua produgdo, uma vez que tem
contas para quitar e/ou ndo tem como armazenar o arroz. No segundo cenario o
produtor tem condi¢cdes de segurar uma parte da sua produg¢ao por mais tempo. E, no
ultimo cenario, o agricultor consegue vender nos ultimos meses do ano, imaginando

qgue os pregos serao melhores.

Quadro 1: Produtividade Média — kg/ha, Custo por ha — R$, Area total semeada — ha, Custo
total de produgdo — R$ e Total de arroz produzido — Kg.

Produtividade | Custo por ha Area total Custo Total Producédo em

Safra Média kg/ha (R$) semeada (ha) R$ Saco 50kg

(1) (2) (3) (2)x(3) (1)X(3)/ 50
2011/2012 7000 3.494,09 100 349.409,00 14000
2012/2013 7000 3.823,34 100 382.334,00 14000
2013/2014 7000 3.649,03 100 364.903,00 14000
2014/2015 8000 5.179,78 100 517.978,00 16000
2015/2016 8000 6.579,30 100 657.930,00 16000
2016/2017 8000 6.700,87 100 670.087,00 16000
2017/2018 8000 6.938,90 100 693.890,00 16000
2018/2019 8000 6.851,69 100 685.169,00 16000
2019/2020 8000 7.070,11 100 707.011,00 16000
2020/2021 8000 7.365,18 100 736.518,00 16000

Fonte: elaborado pelo autor, a partir de dados coletados na CONAB, (2021).

Primeiramente, foram calculados o Custo Total em Reais (R$) para todos os
anos. Apos, foram contabilizados o total produzido de arroz, convertendo kg para saco
(1 saco = 50kg de arroz), uma vez que a variavel prego esta em R$/saco, assim todas
as variaveis ficaram em R$ e saco. E por fim, foram calculadas as Rentabilidades para

os cenarios 1, 2 e 3.
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4. RESULTADOS E DISCUSSOES

A partir das variaveis disponiveis, e supondo-se um agricultor com 100 ha de
terra, apresentam-se trés cenarios disponiveis para tomada de deciséo: vender toda
a producao orizicola em maio; vender 60% em maio, 30% em outubro e 10% em

dezembro e, comercializar 50% em outubro e 50% em dezembro.

Figura 1: Cenario 1 — venda de 100% da safra em maio.

R$1.400.000,00 R$90,00
R$1.200.000,00 2338,88
R$1.000.000,00 R$60.00
., R$800.000,00 R$50,00
“  R$600.000,00 R$40,00

R$30,00

R$400.000,00 R$20.00

R$200.000,00 R$10,00
RS- RS-

mmm Custo Total mmmmReceita ==—Preco maio
Fonte: elaborado pelo autor.

No cenario 1 pode-se ver a evolucdo do custo total no ano e a receita total
recebida com a venda das sacas de arroz, considerando o pre¢o de maio, durante o
periodo de dez anos. No inicio do periodo analisado, 2011 até 2014, o total vendido
(RS) ficou significativamente maior que o custo da semeadura, naqueles anos. Entre
as safras de 2014/2015 e 2018/2019 pode-se perceber que o custo ficou bem préoximo
do valor total das vendas recebido pelo produtor. Nas safras 2019/2020 e 2020/2021

os valores recebidos pelas vendas ficaram bem acima do custo total do produtor.
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Figura 2: Cenario 2 — venda da produgéo de 60% em maio, 30% em outubro e 10% em dezembro.

R$1.400.000,00 R$120,00
R$1.200.000,00 R$100.00
R$1.000.000,00 R580.00
R$800.000,00
R$600.000,00 R$60,00
R$400.000,00 R$40,00
R$200.000,00 R$20,00
R$- R$-

mmm Custo Total mmmm Receita === Preco maio

Fonte: elaborado pelo autor, (2021).

Preco outubro

Preco dezembro

Quadro 2: Cenario 2: Custo Total, Receita, Preco maio, Preco outubro e Prego dezembro — 2011 —

2021, em Reais.

Safra/Ano | Custo Total Receita Pre¢o Maio | Pre¢o Outubro | Prego Dezembro
2011/2012 | 349.409,00 | 450.940,00 28,15 38,95 36,35
2012/2013 | 382.334,00 | 476.294,00 33,38 34,64 36,01
2013/2014 | 364.903,00 | 513.002,00 36,37 36,74 37,99
2014/2015 | 517.978,00 | 595.168,00 34,91 40,52 40,96
2015/2016 | 657.930,00 | 717.152,00 41,77 49,47 49,19
2016/2017 | 670.087,00 | 608.448,00 38,95 36,41 37,35
2017/2018 | 693.890,00 | 630.976,00 36,63 44,81 40,15
2018/2019 | 685.169,00 | 721.616,00 44,22 45,93 47,90
2019/2020 | 707.011,00 | 1.243.696,00 60,72 105,38 96,85
2020/2021 | 736.518,00 | 1.246.000,00 83,25 72,26 62,47

Fonte: elaborado pelo autor, a partir de dados coletados na CONAB, 2021.

Conforme a figura 2 mostra, no cenario 2 o orizicultor vende em trés meses
distintos seu arroz: maio, outubro e dezembro. Pode-se perceber, que os valores de
vendas oscilam mais se comparado com o cenario 1. As safras de 2019 e 2020
também se mostraram atipicas e os custos superaram os valores recebidos em 2016
e 2017.

Na safra de 2011/2012 o RS teve sua maior produgao de arroz da histéria do

estado, se comparado com os anos anteriores, apesar de algumas regides registrarem
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prejuizos devido ao excesso de chuvas? (CONAB, 2013). Contudo, os 6timos
resultados na producdo nao foram acompanhados pelo aumento nos pregos médios.
Os governos, federal e estadual, buscaram amenizar o excesso de oferta no mercado
e lancaram diversos mecanismos que auxiliaram na contencéo na queda do preco do
grao (IRGA, 2012). No mercado internacional o pregco se manteve estavel e as
exportagdes brasileiras registraram um recorde histoérico de, aproximadamente, 1,8

milhdo de toneladas de arroz.

Figura 3: Cenario 3 — venda da produgéo de 50% em outubro e 50% dezembro.
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Fonte: elaborado pelo autor, 2021.

Quadro 3: Cenario 3: Custo Total (R$), Receita (R$), Prego outubro (R$) e Prego dezembro (R$) —

2011 — 2021.
Safra/Ano Custo Total (R$) Receita (R$) Prego outubro (R$) |Prego dezembro (R$)
2011/2012 349.409,00 527.100,00 38,95 36,35
2012/2013 382.334,00 494.550,00 34,64 36,01
2013/2014 364.903,00 523.110,00 36,74 37,99
2014/2015 517.978,00 651.840,00 40,52 40,96
2015/2016 657.930,00 789.280,00 49,47 49,19
2016/2017 670.087,00 590.080,00 36,41 37,35
2017/2018 693.890,00 679.680,00 44,81 40,15
2018/2019 685.169,00 750.640,00 45,93 47,90
2019/2020 707.011,00 1.617.840,00 105,38 96,85
2020/2021 736.518,00 1.077.840,00 72,26 62,47

Fonte: elaborado pelo autor, a partir de dados coletados na CONAB, 2021.

2 De acordo com a CONAB (2013), o excesso de chuvas reduziu o efeito mais eficiente dos fertilizantes

e causaram dificuldades para aplicagbes de agrotoxicos e adubacgéo de cobertura.




Quadro 4: Prego da saca de arroz (50kg) nos meses de maio, outubro e dezembro — 2011 - 2021

Safra/Ano | Preco maio (R$) | Preco outubro (R$) | Preco dezembro (R$)
2011/2012 R$ 28,15 R$ 38,95 R$ 36,35
2012/2013 R$ 33,38 R$ 34,64 R$ 36,01
2013/2014 R$ 36,37 R$ 36,74 R$ 37,99
2014/2015 R$ 3491 | R$ 40,52 R$ 40,96
2015/2016 R$ 41,77 | R$ 49,47 R$ 49,19
2016/2017 R$ 38,95 R$ 36,41 R$ 37,35
2017/2018 R$ 36,63 | R$ 44,81 R$ 40,15
2018/2019 R$ 44,22 | R$ 45,93 R$ 47,90
2019/2020 R$ 60,72 R$ 105,38 R$ 96,85
2020/2021 R$ 83,25 R$ 72,26 R$ 6247

Fonte: elaborado pelo autor, a partir de dados coletados na CONAB (2021).

Os dados da safra 2012/2013 mostraram que o estado gaucho produziu 8.069
toneladas de arroz e a regidao que mais se destacou foi a fronteira oeste, com uma
area de plantio de 328.834 mil hectares (o total semeado pelo estado foi 1.078.833
ha) e producéo de 2.487.795 toneladas (IRGA,2013).

Na colheita de 2013/2014 a fronteira oeste semeou o0 grdao na época
recomenda, apresentou maior producido e produtividade do RS, diferentemente de
algumas regides do estado que ndo conseguiram semear na época correta, devido as
chuvas da primavera. Outra intempérie dessa safra, foram as temperaturas intensas
registradas em janeiro e fevereiro, na fase reprodutiva da planta.

Em 2014/2015 o mercado arrozeiro teve producéo superior a safra anterior, os
estoques mundiais sofreram reducdo, a Tailandia, um dos maiores exportadores
mundiais de arroz, alterou sua politica orizicola, visando aumentar o pre¢o do seu grao
no mercado mundial (CONAB, 2014).

Na safra 2015/2016 o atraso na semeadura e excesso de chuvas entre janeiro
e fevereiro afetaram a safra do gréo e ocasionaram perdas na qualidade. A produgéo
nacional registrou queda de 1,8 milhdo de toneladas em comparagdo com a ultima
safra e, com isso, as importagdes aumentaram.

Pode-se perceber que apenas na safra de 2016/2017 e 2017/2018 foram
registrados valores negativos, -R$46.887,00 e -R$107.810,00, respectivamente. Nos
outros anos analisados, os valores de rentabilidade foram positivos.

Na safra 2017/2018 ocorreram falta de chuvas, devido ao fendmeno La Nifia
de baixa intensidade, e a area semeada foi 1.077.959 ha, sendo perdidas ou

abandonadas por ocorréncia de granizo, problemas de irrigagédo e outros fatores, um
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total de 11.850 ha. A colheita foi efetivamente efetuada em 1.066.109 ha, que
resultaram em uma producéo total de 8.474.392 toneladas. A fronteira oeste teve a
maior produtividade, destacando-se as cidades de Uruguaiana e Itaqui (IRGA, 2018).

A safra 2018/2019 foi marcada pela presenca do fenédmeno E/ Nifio, com
excesso de chuvas em janeiro, a radiacao solar ficou abaixo da média em alguns
momentos, o que interferiu diretamente na produtividade do grdao. A média geral de
produtividade do estado diminuiu, houve uma reducéo de 14,5% de toneladas, se
comparado ao ano anterior (CONAB, 2019).

Na safra 2019/2020 teve incidéncia do E/ Nifio de intensidade fraca, a radiacao
solar foi superior a média, o que favoreceu o desenvolvimento da planta no RS. A
fronteira oeste teve a maior produtividade registrada no estado.

A safra que mais destacou-se foi a de 2020/2021, com uma rentabilidade de
R$ 595.482,00. Com a pandemia de COVID-19, o consumo do grdo aumentou, uma
vez que as pessoas ficaram mais em casa e impulsionaram o pre¢o da saca. Além
disso, a criagdo do auxilio emergencial e a possibilidade do saque do Fundo de
Garantia de Tempo de Servigo (FGTS), contribuiram, principalmente, para a
populacdo de renda baixa e, para a expansao de consumo de alimentos basicos, como
o arroz (IPEA, 2020).

De acordo com o IRGA (2021), na safra 2020/2021 foram semeados no estado
gaucho 933.724 hectares de arroz, sendo que a fronteira oeste foi responsavel por
28,90% do total ou 269.938,0 ha. Vale destacar os municipios de Uruguaiana com
semeadura de 69.551,0 ha e Itaqui de 58.885,0 ha.
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Figura 4: Rentabilidade 1, 2 e 3; Prego maio, outubro e dezembro — 2011 — 2021
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Fonte: elaborado pelo autor (2021).

Considerando os cenarios, o terceiro, onde o produtor pode esperar para
vender, mostrou-se 0 mais vantajoso. Esse resultado vai em compasso com a
literatura disponivel, pois logo apds a colheita tem-se oferta maior de arroz e com isso
0 preco baixo e, quando mais perto da proxima semeadura, os estoques estao
menores, menor oferta de produto, o preco aumenta. Com ressalva na safra
2020/2021, pois o preco de maio foi muito maior do que o preco de dezembro.

Vale ressaltar, que ndo foram incluidos nos cenarios 2 e 3 o custo extra que o

produtor tem com armazenamento que o produtor do cenario 1 ndo tem.
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5. CONSIDERAGOES FINAIS

Neste trabalho buscou-se, primeiramente, fazer uma breve contextualizagao da
orizicultura gaucha e apdés, foram propostos trés cenarios: no primeiro o agricultor
vende toda sua produgdo em maio; no segundo, comercializa 60% em maio, 30% em
outubro e 10% em dezembro e no terceiro, metade em outubro e a outra metade em
dezembro. Através de dados fornecidos pelo IRGA, foram calculadas trés
rentabilidades, ao longo de anos. Iniciando na safra 2011/2012 até 2020/2021, ultimo
ano disponivel de dados.

De acordo com as variaveis analisadas no trabalho, pode-se perceber, na
maioria dos anos verificados, que o melhor cenario de venda de arroz para o agricultor
€ quando ele pode esperar para comercializar suas sacas no final do ano. Pela
metodologia aplicada, o produtor obtém maior rentabilidade quando vende 50% da
sua producédo de arroz em outubro e 50% em dezembro. Aqueles com condi¢des
préprias de armazenagem, tém melhores condi¢bes do que aqueles que precisam
terceirizar o servigo.

A producao de 2020/2021 foi atipica devido a pandemia do Corona Virus, o
preco apresentou-se mais alto no inicio da safra e depois baixou. Houve um aumento
Nno consumo pois as pessoas ficaram mais tempo em casa e grandes produtores
mundiais como a India e o Vietnd enfrentaram problemas e diminuiram suas
producdes, o que contribuiu para o aumento do preco.

Vale ressaltar que nem sempre o produtor rural pode esperar para vender sua
safra. Custos de financiamentos bancarios, pagamento de funcionarios, custeio de
lavoura, falta de local para a armazenagem e a necessidade de capital para iniciar o
preparo do solo para a proxima semeadura, sao alguns dos fatores que pressionam o
agricultor para vender sua producao logo ao final da safra.

Observa-se que este trabalho se tratou de um esforco inicial no sentido de
buscar identificar cenarios no que tange as variagdes de prego do arroz com uma
melhor rentabilidade para o agricultor. O custo financeiro também podera ser
analisado, contudo ndo foi um objetivo dessa pesquisa. Pode ser incluido em
trabalhos futuros, como também, a quantidade de chuva no periodo do plantio, a

irradiagao do sol no ano e sazonalidade da producgéo, para um contexto mais amplo.
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