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RESUMO

A Economia Comportamental é um tema emergente dentro do estudo das Ciéncias
Econbmicas e constitui-se em um campo de pesquisa em expansdo. Tem como
principais expoentes na area os trabalhos de Herbert Simon (1955), Kahneman e
Tversky (1979) e Richard Thaler (1980). O presente trabalho se propde a analisar
como estd o panorama das pesquisas académicas sobre a Economia
Comportamental. Os dados foram coletados na Biblioteca Digital Brasileira de Teses
e Dissertagdes que reune trabalhos de conclusdo de pds-graduagéo no pais. Para o
desenvolvimento deste estudo, o método empregado foi a pesquisa bibliografica,
tendo como apoio a analise de redes sociais. Por meio da pesquisa, chegou-se a um
total de 41 trabalhos das areas de Administracdo, Ciéncias Econdmicas, Direito,
Psicologia, Sociologia e outras. As teses e dissertagbes sobre a tematica, se
concentram na Universidade de Sao Paulo, Universidade de Brasilia e Fundacéo
Getulio Vargas. O maior numero de trabalhos foi defendido no ano de 2017.
Descobriu-se também que dentre os autores mais citados, Richard Thaler &
considerado o autor em comum entre todas as areas, sendo mais utilizado na
Administragéo. Dos treze trabalhos da area das Ciéncias Econémicas, nove abordam
a tomada de decisdo, um dos principais objetos de estudo da Economia

Comportamental.

PALAVRAS-CHAVE: Economia Comportamental, sociometria, teses, dissertagdes



ABSTRACT

Behavioral Economics is an emerging topic within the study of Economic Sciences and
constitutes an expanding field of research. Its main exponents in the area are the works
of Herbert Simon, Kahneman and Tversky and Richard Thaler. The present work
proposes to analyze how the panorama of academic research on Behavioral
Economics is. The platform used in this research was the Brazilian Digital Library of
Theses and Dissertations, which gathers post-graduate studies in the country. For the
development of this study, the method used was the bibliographical research, having
as support the sociometric analysis or social networks analysis. As results, we
discovered 41 works in different areas of knowledge, for example, Administration,
Economic Sciences, Law, Psychology, Sociology and others. The theses and
dissertations about Behavioral Economics are concentrated in the University of S&o
Paulo, University of Brasilia and Fundacdo Getulio Vargas. In 2017, the greatest
number of papers were published. It was also discovered that among the most cited
authors, Richard Thaler is considered the author in common among all areas, being
more used in the Administration. Of the thirteen papers in the area of Economic
Sciences, nine deal with decision making, one of the main objects of Behavioral

Economics

Keywords: Behavioral Economics; Sociometric, theses, dissertations
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1 INTRODUGAO

O estudo da economia perpassa varias caracteristicas do comportamento
humano, que dizem respeito as decisdes sobre a melhor forma de alocar os recursos
escassos frente as necessidades ilimitadas. Nesse sentido, o estudo da tomada de
decisédo dos individuos constitui um elemento de analise de grande relevancia no
campo das ciéncias sociais (DE MELO, 2010).

Na area das ciéncias econbmicas podem-se distinguir diferentes correntes
tedricas que discutem e procuram compreender a decisao individual, dentre elas a
Economia Comportamental. A corrente ortodoxa tem como pressuposto a
racionalidade econémica ou quantificavel para as escolhas dos individuos, isto €, ele
deseja maximizar sua satisfacdo com determinado bem, mas restrito ao seu
orcamento (CABRAL; YONEYAMA, 2008); Simon (1982) se refere a essa
racionalidade como sendo de cunho substantivo, pois o comportamento
“maximizador” demonstrado pelo individuo € condicionado a restri¢des e limites.

Contrapondo essa visao, Simon (1982) entado propde que ndo sdo apenas as
acdes do agente econdmico que sofrem alteragdes, o ambiente também muda. Assim,
a ideia de que € possivel prever o que acontecera depois torna-se limitada em funcao
da incerteza sobre o futuro. Além disso, os individuos nao possuem plena capacidade
de processamento de informagdes, inviabilizando a maximizagao de utilidade (MELO;
FUCIDJI, 2016). Neste sentido, a corrente comportamental busca incrementar o poder
de explicagdo da economia com as contribuicdes da psicologia, ja que abrange a
perspectiva do individuo (CAMERER; LOEWENSTEIN, 2004).

A area da Economia Comportamental como ramo de estudo da economia é
um tema emergente, e provém da incorporacdo de teorias e descobertas da
psicologia, mais recentemente, de outras areas das ciéncias sociais e humanas
(AVILA; BIANCHI, 2015). Dessa forma, o conceito da Economia Comportamental &
entendido como uma reunificagdo de duas areas: a economia e a psicologia, vindo
para questionar a racionalidade econémica que se apoia no ‘homo economicus”
(CAMERER, 1999).

A personificagdo do homem econémico € a de um sujeito tomador de decisdes
racionais, que pondera suas acodes, € focado em seu interesse pessoal e processa
informagdes de maneira ilimitada (AVILA; BIANCHI, 2015). Espera-se, entdo, que
todas as pessoas se comportem de modo semelhante (FONSECA; MURAMATSU,
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2008). O questionamento da Economia Comportamental é justamente em relagdo a
essa racionalidade.

Os pensadores econdmicos da corrente ortodoxa, em especial a neoclassica,
creem que a racionalidade é inerente ao individuo. Essa premissa € o que fundamenta
o modo de agir e pensar do homo economicus. A racionalidade que os ortodoxos
defendem € o ato constante de ponderar as decisées a serem tomadas de forma
acertada e consistente aquilo que se deseja individualmente. Isso deve otimizar a
utilidade dos fatores dentre as possibilidades existentes, respeitando as curvas de
preferéncias (FIGUEIREDO, 2013).

Porém, o ser humano sofre influéncia de lembrancgas, sentimentos e estimulos
ambientais, tende a ser resistente a mudancgas e a ser incapaz de realizar previsdes
de preferéncias futuras (SAMSON, 2015), ou seja, buscando uma substituicdo do
“homo economicus”, por “homo sapiens” (THALER; SUNSTEIN, 2009).

Essa transicdo observada, levou ao questionamento de que os modelos
propostos até entdo pela chamada “Economia Tradicional” ja n&o eram mais capazes
de responder satisfatoriamente as questdes acerca do novo agente econémico. Logo,
0s economistas iniciaram uma busca por indicios na realidade observavel que se
adequassem a reformulacdo das teorias e modelos econémicos, objetivando o
aumento do poder explicativo dos modelos (PAIXAO, 2017).

Todavia, isso ocasionou o surgimento de diversas abordagens e quadros de
analises, dentre elas, uma analise que pode ser identificada como “Economia
Comportamental”. Ha a ideia de que ao invés de propor um modelo de comportamento
individual contrapondo o ja existente, a Economia Comportamental oferece
explicagbes que geram conflitos entre si se analisados pelas suas capacidades de
premissas e previsdes (CASTRO, 2014).

No Brasil, as pesquisas em Economia Comportamental ainda sdo escassas,
sendo a pouca divulgacao e a falta de tradugédo de trabalhos na area algumas das
justificativas para tal (AVILA, 2015). Ha4 um nucleo de pesquisas vinculado &
Universidade de Brasilia (UNB), cujos trabalhos publicados incluem estudos que
relacionam a Economia Comportamental com o desenvolvimento e questbes da
pobreza (MURAMATSU, 2015); a psicologia econémica e as escolhas dos individuos
(FERREIRA, 2015); as finangas comportamentais (FRANCESCHINI, 2015); as
politicas publicas (MENEGUIN; AVILA, 2015); dentre outros.
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Dessa forma, buscando compreender como esta sendo abordado o tema da
Economia Comportamental na pesquisa académica nacional como um todo, origina-
se a problematica da presente pesquisa: “como esta estruturada a pesquisa
académica brasileira sobre o tema Economia Comportamental?” Para responder

a essa questao, a proxima segao abordara os objetivos propostos.

1.1 Objetivos

Nesta segao serao apresentados os objetivos estabelecidos para responder a

problematica da presente pesquisa.

1.1.1 Objetivo geral

Identificar e analisar o panorama das pesquisas académicas nacionais sobre
o tema Economia Comportamental a partir da Biblioteca Digital Brasileira de Teses e

Dissertacoes.

1.1.2 Objetivos especificos

a) Construir um resgate historico dos conceitos da Economia ortodoxa
relacionadas a Economia Comportamental,

b) Identificar as principais comunidades académicas que tem avangado
suas pesquisas sobre Economia Comportamental no Brasil e analisar como os
programas de pos-graduacgao tem utilizado essa tematica;

c) Baseado nas dissertagbes e teses selecionadas buscou-se identificar e
analisar a rede dos autores mais citados;

d) Verificar quais sdo as principais teorias, metodologias e resultados
utilizados nos programas de pds-graduacédo de Ciéncias Econbmicas para analises

relacionadas a Economia Comportamental.

1.2 Justificativa

O interesse em estudar a Economia Comportamental se da em funcéo de que

€ um tema emergente na area das Ciéncias Econdbmicas, com potencial para ser
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abordado na formagéo académica a nivel de graduagao e pos-graduagao. Assim, o
levantamento acerca da producgao cientifica nacional permitira a melhor compreensao
sobre a tematica além de possibilitar a identificacao de lacunas referente a esta area
de estudo. O fato de ter-se escolhido trabalhos de conclusdo de cursos de pos-
graduagéo em vez de artigos, por exemplo, justifica-se pelo fato de que sdo analises
mais profundas. Entende-se que em artigos, devido ao numero limitado de paginas,
os autores apresentam muitas vezes um recorte de suas pesquisas maiores.

No que diz respeito aos trabalhos encontrados relacionados a Economia
Comportamental identificou-se estudos aplicados a adogdo de tecnologia
(CAPELLOZA; SANCHEZ, 2011); revisGes de literatura acerca do conceito e como
esse se relaciona com outras areas, tais como a sociologia, filosofia e psicologia (DA
COSTA, 2009; FERREIRA, 2007); analises sobre o comportamento do consumidor
(XAVIER et al., 2010) entre outros. Outro estudo relevante que justifica tal pesquisa
foi o de Paixdo (2017) que realizou uma analise bibliométrica internacional nas
plataformas Web of Science e Scopus compreendendo os anos de 1956 a 2016 sobre
a tematica.

Além disso, acrescenta-se o prémio Nobel recebido em 2017 por Richard
Thaler, que demonstrou que a tematica da Economia Comportamental esta em
evidéncia no meio académico. A teoria desenvolvida por ele questiona os preceitos
da racionalidade, mostrando que n&o ha um ser completamente racional no que tange
a tomada de decisdo. Cunhou o termo “nudge” ainda sem tradug&o para a lingua
portuguesa, mas que deve ser compreendido como um gatilho que influencia a

decisao de um consumidor.

1.3 Estrutura da pesquisa

A presente pesquisa esta estruturada em seis sec¢des. A primeira abordou a
introdugdo ao tema, objetivos e justificativa; na segunda segéo consta a revisao da
literatura sobre a tematica; a terceira apresenta a metodologia proposta para o estudo;
a quarta apresenta os principais resultados; a quinta secdo demostra as

consideracgdes finais; e, por fim, as referéncias utilizadas na pesquisa.



2 REVISAO DE LITERATURA

Nesta secdo sera apresentada a revisao de literatura pertinente ao tema,
abordando as relagbes entre a Economia e a Psicologia, apds a conceituagao do que
€ a Economia Comportamental e um resgate dos principais estudiosos da area.

2.1 Relagbes da Economia com a Psicologia

A Economia e a Psicologia eram areas afins até o final do século XIX. Porém,
a medida em que as disciplinas se distanciavam do pensamento filosoéfico, suas
trajetérias ficaram marcadas por aproximagdes e afastamentos (MURAMATSU,
2007). A corrente dos economistas, por exemplo, tinha influéncia da fisica, o que a
tornou matematica; ja os psicologos utilizavam do método experimental, inspirados
pela biologia. As diferengas metodologicas referentes as formas de expressar
conhecimento foram uma das responsaveis por afastar economia e psicologia
(CAMERER, 1999).

Assim, alguns economistas do século XX assumiram que a economia poderia
ser estudada como uma ciéncia natural. A psicologia vinha recém emergindo e nao
era considerada cientifica o suficiente, isso porque os economistas a consideravam
como sendo um pilar muito instavel para economia. O desacordo destes estudiosos
pela psicologia, assim como sua insatisfagdo com as premissas hedonistas da
utilidade de Bentham, levaram a uma ruptura entre as duas areas (CAMERER,;
LOWEINSTEIN, 2004).

Ainda, segundo os autores, a ruptura se deu de maneira lenta. No inicio do
século XX as escritas de economistas como Fisher e Pareto ainda incluiam
especulacdes sobre como as pessoas se sentiam e pensavam sobre as escolhas
econ6micas (CAMERER; LOWEINSTEIN, 2004). Na época, os economistas classicos
tentaram propor fundamentos cientificos as suas reflexdes econdmicas, definindo
limites e métodos caracteristicos bem como pregando a abstragéo a certos tragos do
comportamento humano como a religido, a cultura, a politica e as influéncias
psicologicas (CASTRO, 2014).

Em outras palavras, os economistas acreditavam na racionalidade

econdmica, isto €, que o ser humano pensa em si e na forma que ira utilizar para algar
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novas posi¢des econémicas seja em termos de renda, quantidade de bens ou poder
e prestigio (CABRAL; YONEYAMA, 2008).

Quando a economia comecgou a ser identificada como um campo de estudo
distinto, a psicologia n&o existia como disciplina. Adam Smith, por exemplo, escreveu
um livro sobre a teoria dos sentimentos morais, 0 qual dispds sobre principios
psicologicos do comportamento individual, tdo profundos quanto suas observagdes
em economia. Outro economista que também estudou sobre a psicologia foi Bentham,
e seu conceito de utilidade formou as fundagdes da econdmica neoclassica e
escreveu extensivamente sobre os fundamentos da utilidade. Mais tarde Keynes
apelou frequentemente para “insights” psicolégicos, todavia, na metade do século as
discussdes envolvendo as duas areas desapareceram (CAMERER, 1999; CAMERER;
LOEWENSTEIN, 2004; CASTRO, 2014).

A rejeicado da psicologia pelos economistas comega paradoxalmente com a
revolugao neoclassica, a qual construiu o comportamento econdmico sobre premissas
da natureza, originando o homo economicus. Esse, segundo a teoria, decide o seu
modo de agir na economia utilizando a si proprio como fonte de consulta: sabe sua
restricdo orgamentaria e a regra de otimizagdo que deve seguir para uma escolha
otima (BESANKO; BRAEUTIGAM, 2002). Desse modo, o agente analisa seus desejos
a partir de estruturas coerentes de preferéncias ou em fungdes utilidade para descobrir
qual a melhor opgao a ser escolhida (PRADO, 1996).

Logo, frente as evidéncias de que o comportamento do individuo né&o
consegue ser previsto e possui “anomalias”, surgia a necessidade de entender como
era o seu comportamento real. Entdo na metade do século XX novos estudos sao
feitos com vistas a criticar essa perspectiva (PAIXAO, 2017). Assim, em meados dos
anos 1960, psicélogos como Tversky e Kahneman comegaram a usar modelos
econdmicos como referéncia para contrastar seus modelos psicologicos. Talvez as
duas contribuicdes mais influentes da economia comportamental tenham sido
publicadas por estes autores (CAMERER; LOEWENSTEIN, 2004).

2.2 A Economia Comportamental
De maneira geral, pode-se conceituar a Economia Comportamental como “o

estudo das influéncias cognitivas, sociais e emocionais observadas sobre o

comportamento das pessoas” (SAMSON, 2015, p. 28). Ou seja, € uma area que
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incrementa o poder explicativo da economia ao agregar as bases teoricas da
psicologia, fornecendo resultados satisfatorios na analise da economia (CAMERER,;
LOEWENSTEIN, 2004).

A Economia Comportamental surge da intersecgao das areas da psicologia e
da economia, sendo chamada de Psicologia Econémica pelos psicologos e Economia
Psicoldgica para os economistas (PAIXAO, 2017). O termo “comportamental” remonta
aos primeiros trabalhos na area, que tiveram inicio na década de 1960 (SENT, 2004).
As teorias da Economia Comportamental estudam inteng¢des e agdes reveladas, que
proporcionam alternativas a interpretacdo de diversas areas tais quais a
microeconomia, teoria dos jogos, a corrente do desenvolvimento, entre outros.
(AVILA, 2015).

Ainda, segundo Sent (2004), os economistas somente despertaram interesse
na area da economia comportamental apds a publicacdo de dois trabalhos pelos
psicologos Tversky e Kahneman nos anos de 1974 e 1979 (FERREIRA, 2014). Em
seus trabalhos, os psicologos utilizaram modelos da economia ao analisar “atalhos”
mentais na tomada de decisdo, desenvolvendo a Teoria do Prospecto (KAHNEMAN;
TVERSKY, 1979).

Outro autor que propds um modelo de Economia Comportamental, foi Richard
Thaler, o qual notou que alguns comportamentos individuais ndo poderiam ser
explicados através do modelo aceito pela teoria econdmica ortodoxa (KAHNEMAN,
2011). Dessa forma, ele propde o chamado “efeito dotagdo” (THALER, 1980), que se
refere a diferenga existente no preco de compra e venda de determinado bem.

Com isso, percebe-se que as previsdes da Economia Comportamental muitas
vezes contradizem os tradicionais pressupostos de comportamento dos consumidores
racionais. Isso porque o comportamento real dependera do modo pelo qual o
problema sera inserido no contexto do individuo, gerando incertezas na tomada de
decisdo (VARIAN, 2012).

Sob essa otica comportamental, as preferéncias do consumidor sdo mais
complexas, os valores atribuidos aos produtos sdo diferentes e dependem das
circunstancias. Pindyck e Rubinfeld (2010) citam por exemplo, que as pessoas tendem
a valorizar produtos que possuem frente aos que precisam comprar, dessa forma
preferem pagar menos para adquirir e vender por um valor maior quando querem se
desfazer do produto (efeito dotagdo). Na teoria econdmica tradicional os valores

deveriam ser iguais.
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Em consonéncia, Varian (2012) aponta que o efeito dotagdo é parte das
incertezas enfrentadas pelo consumidor no momento da tomada de decisédo. O autor
destaca também que as pessoas sao mais avessas a perda do que ao risco, isto €,
s80 mais receosas em relagédo a se desfazer de algo que é dado como certo do que

se arriscar a ganhar mais.

2.3 Precursores da Economia Comportamental

Os estudos da Economia Comportamental ndo estéo vinculados a uma escola
especifica da economia, isso porque a pesquisa ndo € associada a uma ideologia
politico-econbmica ou a determinadas proposicdes, mas sim a uma pratica
metodoldgica diferente da utilizada na economia tradicional (TOMER, 2007). Todavia,
existem quatro universidades precursoras nas pesquisas na area: duas universidades
americanas (Carnegie-Mellon e Michigan) e duas briténicas (Oxford e Stirling) (SENT,
2004).

Neste sentido, cada universidade tinha seu expoente pesquisador no estudo
da Economia Comportamental. Herbert Simon, por exemplo, era vinculado ao grupo
de pesquisas da Universidade Carnegie-Mellon e preocupava-se em caracterizar os
efeitos da racionalidade limitada nas organizagcdes e na teoria econdbmica; ja a
Universidade de Michigan tinha George Katona como um de seus pesquisadores,
sendo que seus estudos se caracterizavam pelo interesse no comportamento do
consumidor (CASTRO, 2014).

Os trabalhos de Simon (1955, 1959, 1979, 1984) pautaram-se na critica a
racionalidade e ao interesse préprio, desafiando as suposi¢des neoclassicas a partir
de pesquisas que envolviam a tomada de decisdo (TOMER, 2007; SCHWARTZ,
2002). A principal critica do autor era em relagdo ao homem econdémico e seu
pensamento racional. Segundo ele, é preciso substituir a visdo padrao da economia
sobre a racionalidade, dado que o0 acesso a informacao pelas pessoas vai além do
suposto pela teoria.

Ou seja, os individuos nem sempre sédo egoistas, possuem preferéncias
estaveis ou calculam o custo-beneficio das agdes; muitas das decisdes nido sao frutos
de deliberagdes cautelosas (SIMON, 1955). O pesquisador ainda demonstrou que a
racionalidade € limitada ao levar em consideragao a capacidade cognitiva do individuo
e 0 ambiente no qual ele esta inserido, revelando assim a complexidade da tomada
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de decisdo (SIMON, 1979). Além disso, o tratamento dado a concepg¢ao da tomada
de decisdo pelo autor, é considerado menos mecanico e mais social-psicolégico do
que a visao tida pelo mainstream da economia (TOMER, 2007).

Ja em 1941, na Universidade de Michigan, surgia um nucleo de estudos para
pesquisas, tendo como diretor o pesquisador chamado George Katona. Psicologo de
formacgéo, Katona publicou trabalhos sobre a psicologia da inflagdo e tinha por linha
de estudo principal a explicagdo do comportamento econdmico através da
macroeconomia (RAPOSO, 1983). Quando se refere a tomada de decisdo, Katona
(1953) a compara com a problematica da resolugao de problemas, muito utilizada na
psicologia, que envolve a agao de deliberar e escolher.

Suas pesquisas foram feitas utilizando de métodos néo usuais em economia,
como entrevistas e a pesquisa de campo, pois considerava que para entender a
situacao de fato, era necessario compreender a realidade na qual estava inserido o
individuo, bem como suas aspiragdes, expectativas, otimismo ou pessimismo, etc.
(RAPOSO, 1983; TOMER, 2007). Katona (1951; 1963) inclui a questao do habito, da
motivagdo e das expectativas como influenciadores da tomada de decisédo. Isso
contrapde os postulados da teoria econ6mica ortodoxa de que o individuo age
motivado exclusivamente pela maximizagédo da utilidade e do lucro (VARIAN, 2012).

O terceiro expoente nos estudos da economia comportamental foi Tibor
Scitovsky. Suas pesquisas criticavam os economistas tradicionais por julgar que estes
nao analisavam a motivagcdo do comportamento do consumidor, porque achavam que
este sabia 0 que estava fazendo e que isto era o melhor que podia fazer (PEREIRA,
2017). Dessa forma, a fungdo do economista deveria ser entregar o que o consumidor
queria.

Assim como os pesquisadores citados anteriormente, Scitovsky (1992) rejeita
a ideia dos economistas tradicionais acerca das preferéncias do consumidor,
pontuando que elas s&o variaveis, influenciadas por exemplos, sugestdes e padrdes.
Além disso, tendem a mudar constantemente dado o acumulo de experiéncia do
individuo ao longo da vida e, também, pela variagao dos precos.

Com isso, os pesquisadores apresentados acima, fazem parte do que Castro
(2014, p. 4) chama de “velhos economistas comportamentais” ou economistas de
abordagens radicais. Isso porque criticavam os pressupostos neoclassicos e visavam

a ruptura dos paradigmas. Os estudiosos apresentados a seguir, fazem parte da
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abordagem reformista que é mais branda em relagdo a anterior, tendo por interesse
modificar pressupostos e ndo os refutar por completo (CASTRO, 2014).

Nesse contexto, surgem Kahneman e Tversky (1979) com a Teoria do
Prospecto. Seguindo na mesma linha de raciocinio de seus antecessores, os autores
criticam a questéo da racionalidade e da utilidade esperada e propdem sugestdes de
como a teoria poderia ser adaptada para uma melhor interpretacdo. Boa parte das
teorias sobre a tomada de decisao identificam a melhor escolha ou 0 comportamento
ideal, ndo importando se o individuo ganha ou perde (KAHNEMAN, 2011).

Logo, a partir de experimentos, Kahneman e Tversky (1979) conseguiram
descobrir que os individuos sdo mais avessos a possibilidade de perderem alguma
coisa do que a obterem ganhos. Em suma, na Teoria do Prospecto as decisdes
dependerédo do ponto de referéncia: se 0 mesmo for definido como um ganho, os
agentes terdo um comportamento de aversdo ao risco; se a referéncia for de uma
perda, os agentes se comportardo de modo propenso ao risco (KAHNEMAN;
TVERSKY, 1979).

Em consonéncia aos estudos de Kahneman e Tversky, no ano de 1980,
Richard Thaler publica sua pesquisa sobre a Economia Comportamental. Seu trabalho
pode ser descrito como uma extensdo da Teoria do Prospecto de Kahneman e
Tversky (1979), pois alguns elementos dessa teoria foram utilizados para justificar as
suas pesquisas sobre o efeito dotagdo. Ao observar a forma que o individuo toma
decisdes no contexto real, Thaler (1980) percebe que os economistas ndo consideram
esse comportamento dos individuos no mercado, o que os leva ao erro quando tentam
prever as escolhas das pessoas (FERREIRA, 2014).

O ponto de partida da teoria proposta por Thaler (1980) envolve a quest&do dos
custos efetivos e de oportunidade. Com base na Teoria do Prospecto, Thaler assume
que os custos efetivos poderiam ser interpretados como perdas e os custos de
oportunidade como ganhos né&o realizados. Dessa forma, seriam atribuidos aos custos
efetivos um peso maior quando a utilidade subjetiva fosse avaliada (THALER, 1980).
Essa avaliagédo foi chamada por ele de “endowment effect” ou, em portugués, efeito
dotacéo.

De maneira simplificada, pode-se dizer que a teoria propde que no momento
em que € estabelecida a propriedade a determinado bem, seu valor aumenta
(THALER, 1980). Isso posto, haveria uma relutancia por parte do proprietario em se

desfazer do mesmo, sendo esse comportamento observado em individuos com



23

aversdo a perda, tal qual estabelecido por Kahneman e Tversky (1979). Logo, se no
momento da transacéo, as vendas forem encaradas como perdas e as compras como
ganhos, o individuo preferira vender por um valor mais elevado e adquirir por um valor
mais baixo (KAHNEMAN; KNETSCH; THALER, 1991).

Os estudos de Thaler influenciaram outros pesquisadores a se interessarem
pelo tema, dentre eles destacam-se Camerer e Loewenstein (2004). Camerer faz
parte do Instituto de Tecnologia da Califérnia e Loewenstein da Universidade de
Carnegie-Mellon (SENT, 2004). Para os autores, inserir os alicerces da psicologia na
analise econbmica melhorara a economia em seus proprios termos, porém sem
rejeitar completamente a abordagem neoclassica da economia dado que esta fornece
arcabouco tedrico que pode ser aplicado a qualquer forma de comportamento
econdmico (CAMERER; LOEWENSTEIN, 2004).

Nesse sentido, ao considerar que nem todas as respostas para as questdes
levantadas no mainstream eram obtidas através da matematica, a incorporagao da
psicologia na economia foi facilitada (SENT, 2004). As pesquisas iniciais na area
valiam-se de experimentos para coletar os dados, mas de |a para ca outras técnicas
comegaram a ser empregadas como a pesquisa de campo e dados secundarios
(FERREIRA, 2014).

Desse modo, Camerer e Loewenstein (2004) em sua obra, Advances in
Behavioral Economics, reuniram uma série de artigos que abordam a questdo do
método na Economia Comportamental. Para eles, qualquer estudo na area deve
seguir os seguintes passos: (1) encontrar um pressuposto ou modelo neoclassico que
seja utilizado pelos economistas, (2) identificar anomalias no modelo, (3) com base
nas anomalias, criar alternativas para a generalizagdo dos modelos existentes e (4)
construir modelos econdmicos de comportamento tendo como inspiragdo o0s
pressupostos da etapa 3, utilizando a derivacdo para testar as implicacbes
(CAMERER; LOEWENSTEIN, 2004). Esses passos, contudo, dependerao do objetivo
da pesquisa podendo sofrer alteracgdes.

Com isso, conclui-se que os autores tidos por reformistas dentro do estudo da
Economia Comportamental, tém por objetivo moldar os fundamentos da teoria
neoclassica que julgam estarem inconsistentes (CASTRO, 2014). Todavia, ndo se
distanciam das premissas basicas da teoria tradicional. O quadro 1 apresenta uma

sintese dos autores que enfatizam a Economia Comportamental:
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Quadro 1 — Autores precursores no estudo da Economia Comportamental

ABORDAGEM AUTOR PRINCIPAIS CONTRIBUICOES
Simon I : . - .
(1955,1959,1979,1984) Proposicao da racionalidade limitada;

Habito, motivagéo e expectativas
RADICAL Reltore {126,156, 1985) influenciando a tomada de decis&o;
Exemplos, sugestbes, padrdes e
Scitovsky (1992) experiéncias individuais modificam as
preferéncias;
Kahneman e Tversky Teoria do Prospecto, considerando as
(1979) perdas e ganhos do consumidor;

REFORMISTA Thaler (1980) 5;?:;.) Dotagao, propriedade do bem gera
Camerer e Loeweinstein Estudos sobre a metodologia da Economia
(2004) Comportamental.

Fonte: elaborado pela autora

A seguir algumas observagdes sobre tomada de decisao, que representa uma
das vertentes que se destaca nos Estudos de Economia Comportamental.

2.4 Economia Comportamental: Tomada de Decisao

Nas discussbes da Economia Comportamental uma das vertentes que se
destaca € a que diz respeito a tomada de decisio. Isso porque a discussao que move
a Economia Comportamental é sobre a racionalidade do consumidor (SIMON, 1972).

Simon (1986) pontua que os estudos sobre a tomada de decisdo se
expandiram apos o periodo da Segunda Guerra Mundial, sendo os primeiros modelos
de tomada de decisdo criados por economistas, estatisticos e fildosofos, refletindo
assim uma perspectiva econdmica da tomada de decisdo (STERNBERG, 2008). Esse
modelo é conhecido como “Teoria Classica da Decisédo”, cuja caracteristica principal
€ 0 uso de modelos matematicos para tentar explicar o comportamento humano, tendo
por base o homo economicus (SLOVIC, 1990).

Usualmente, o modelo racional é descrito como um processo de construgao
de opgdes nas quais o nivel 6timo de risco € calculado, e a alternativa que apresentar
melhor chances de sucesso é escolhida (LOBLER, 2005). Pode-se dizer entéo que o
modelo identifica o processo decisério como uma questdo de maximizagdo de
utilidades com base na racionalidade econdmica.

Essa, por sua vez, apresenta o tomador de decisbes como alguém que esta

totalmente informado em relacéo as possiveis op¢des disponiveis para suas decisoes,
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bem como aos resultados gerados por elas. E um sujeito sensivel as distingdes sutis
entre as opgdes, isto €, consegue analisar se ha diferenga entre dois resultados, sendo
extremamente racional com relagdo a opg¢ao que ira escolher visando maximizar sua
utilidade (VARIAN, 2012). Dadas as suas caracteristicas, em seguida surgiram outros
modelos para contrapor o que havia sido estudado até entdo, um deles foi a Teoria da
Utilidade Esperada Subjetiva.

Essa teoria foi proposta por Savage (1954) e se aplica a tomada de decisao
em situagdes de incerteza. O objetivo dessa teoria € mostrar que o individuo busca o
prazer (utilidade positiva) e evita a dor (utilidade negativa). Para tal, utiliza calculos
visando avaliar o valor da utilidade e calculos de probabilidade subjetiva em vez de
critérios objetivos (STERNBERG, 2008). Porém, segundo Ferreira e Resende (2011),
essa teoria € alvo de criticas que foram reveladas por meio de experimentos como o0s
de Allais em 1953 e o de Ellsberg em 1961. De maneira geral, a principal critica é que
os comportamentos observados contradizem os pressupostos da teoria,
negligenciando os limites humanos da capacidade de resolugdo de problemas frente
a complexidade do mundo real (SIMON, 1986).

Desse modo, frente as criticas sofridas por esses modelos e percebendo que
nem sempre os seres humanos tomam decisdes consideradas ideais, Simon (1945)
propde que o individuo € limitadamente racional. Ou seja, toma as decisdes mais
racionais possiveis dentro das restrigdes impostas por capacidades e informacgdes
limitadas (LOBLER, 2005), originando o conceito da tomada de decis&o satisfatoria
(SIMON, 1957). Nessa situagao, o individuo considera cada opg¢éo e depois seleciona
a mais satisfatoria — ou a que seja boa o suficiente — para atingir o nivel minimo de
aceitabilidade (STERNBERG, 2008). Isto &, ele reflete sobre o numero minimo
possivel de alternativas para satisfazer os seus requisitos minimos.

Todavia, quando o individuo dispde de uma infinidade de alternativas para um
tempo limitado de avaliacdo, ele adota outra posicdo na tomada de decisdo, a
eliminagcdo por aspectos (TVERSKY, 1972). Segundo essa teoria, as pessoas
estabelecem critérios para cada aspecto de uma alternativa, eliminando aquelas que
nao se enquadram nos critérios pré-estabelecidos e assim sucessivamente, até que
reste somente uma opcéo (STERNBERG, 2008). A compra de um carro poderia servir
de exemplo para essa teoria.

Contudo, a tomada de decisido € afetada pelos habitos, crencas, tradi¢des,
interesses, objetivos e outros fatores de influéncia (CAPPELLOZZA; SANCHEZ,
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2011). Desse modo, em situagbes nas quais os eventos sdo incertos, esses
julgamentos pessoais podem influenciar a formag&o de heuristicas tanto individuais
quanto de grupos, levando o individuo ao erro em sua tomada de decisao
(KAHNEMAN; TVERSKY, 1974). Um exemplo dessas heuristicas € a
representatividade. As pessoas tendem a pensar que um determinado evento é fruto
de uma ocorréncia acidental em vez de considerarem a probabilidade de ocorréncia
do mesmo. Também, destaca-se a heuristica da disponibilidade, na qual o individuo
traz @ memoria aquilo que julga ser importante a um fendmeno (LOBLER, 2005).

Assim, como psicologo, Kahneman (2003) propde que por ignorar uma grande
variedade de anomalias no comportamento das pessoas, 0os economistas perdem
muitos aspectos de comportamento que ndo se encaixam nas inferéncias
neoclassicas. Desse modo, as emogdes influenciam no peso das decisdes, no papel
do otimismo quando existe risco e no fato de gostar ou desgostar das previsdes
fatuais.

Thaler e Sunstein (2009) abordam que a limitagdo de conhecimentos e
informacdes sao base para a racionalidade limitada. Para os autores, a experiéncia
pessoal, informacdes relevantes e feedback rapido sao os principais fatores que
permitem uma boa tomada de decisdo. A teoria por eles proposta diz que a tomada
de decisdo depende da forma como a questao € apresentada, dessa forma o “nudge”
(ou empurrao, em traducgao livre) viria a delinear o andamento das situagdes induzindo
as pessoas a tomarem um caminho determinado (THALER; SUNSTEIN, 2009).
Mesmo sendo visto como uma intervengéo, os autores dizem que o nudge resguarda
a liberdade de escolha individual.

Com base nas diferentes visdes sobre a tomada de decisao, foi elaborada o
quadro 4:

Quadro 2 - Evolugao Histérica da Teoria da Tomada de Decisao

Conjunto de SR TVERSKY e THALER e
AUTORES autores (1945 SIMON (1945) | KAHNEMAN SUNSTEIN
(Sec. XX) (Anos 1970) (2009)
Teoria Teoria da
Classica da Utilidade Racionalidade | Heuristicas e
TEORIA o o ) Nudge
Tomada de Subjetiva Limitada Vieses
Decisao Esperada

Fonte: elaborado pela autora
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Buscando entdo uma interdisciplinaridade, os “economistas do
comportamento” em algumas obras apresentam uma aproximagédo de outras areas
como a antropologia, psicologia, ciéncia politica, sociologia, ética e filosofia. Essas
aproximacgoes visam incorporar conceitos para uma melhor analise do comportamento
do agente em suas decisbes (DOWLING; FANG, 2007).

A secgao seguinte tratara da metodologia utilizada no estudo, bem como das
técnicas de analise e coleta de dados.



3 METODOLOGIA

O estudo busca identificar e analisar o panorama das pesquisas académicas
nacionais sobre o tema Economia Comportamental a partir da Biblioteca Digital
Brasileira de Teses e Dissertagcdes. Desse modo, essa secdo apresentara a
metodologia empregada para atingir os objetivos propostos, mostrando o método a
ser utilizado, a técnica de coleta e, também, a de analise dos dados.

3.1 Caracteristicas da pesquisa

Considerando que a discussdo sobre a tematica da Economia
Comportamental € recente no pais, o estudo caracteriza-se como exploratoério, no que
tange a evolugao do tema. O estudo exploratorio tem por caracteristica a descoberta
sobre determinado assunto tornando o problema familiar ao pesquisador; serve
também para aprimorar ideias e descobrir intuicdes (GIL, 2002).

Ainda, por se tratar de uma pesquisa que visa identificar as caracteristicas da
producao académica sobre a Economia Comportamental, pode ser classificada como
descritiva. A pesquisa descritiva evidencia tracos de determinado fenémeno ou
populagdo; ndo se preocupa em explica-los, mas ao mesmo tempo, serve de base
para tal (VERGARA, 2000).

A presente pesquisa possui também natureza empirica e sera de abordagem
mista. Segundo Creswell (2011) o método misto engloba procedimentos de coleta,
analises e combinag¢des de técnicas tanto quantitativas como qualitativas em uma
mesma pesquisa. Ainda, a interacio entre esses métodos amplia as possibilidades de
analise.

Acrescenta-se que, dado o objetivo geral da pesquisa, realizou-se uma
revisao bibliografica das teses e dissertagdes de uma base de dados nacional. Esta
revisdo € utilizada para colocar o pesquisador em contato com o que foi produzido
sobre um assunto, propiciando a analise de uma tematica a partir de uma nova
perspectiva (LAKATOS; MARCONI, 2003).

Para responder aos objetivos especificos, além da revisdo bibliografica, foi
utilizado o método da analise sociométrica ou de redes sociais (ARS), como também
€ chamada. A ARS é uma técnica de analise que permite a representagao das

relagbes entre um conjunto de individuos, seja parentesco, amizade, grupo de
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pesquisa, conhecimento, entre outros (RIBEIRO; MELO; DANTAS, 2016). Preocupa-
se com as entidades sociais e/ou atores que interagem entre si e com os demais,
sendo as interagdes o foco do estudo e da analise (GALASKIEWICZ; WASSERMAN,
1994).

Nesse sentido, a ARS s&o formadas por um conjunto de nés, correspondentes
a atores, e por lagcos que representam as relagdes sociais e sdo responsaveis por
interligar os nos. As relagdes podem ser de parentesco, afinidade, autoria, entre outros
(WASSERMAN; FAUST, 1994). Os resultados de uma ARS sao representados por
meio de grafos, que auxiliam na identificagdo de grupos e subgrupos que mais
interagem, quem sao os atores (n6s) mais relevantes dentro dessa rede e quem atua
como ponte entre grupos distintos (RECUERO; BASTOS; ZAGO, 2015).

Assim, consegue-se explicar os processos sociais através das redes
estabelecidas entre autores ou instituicdes (WALTER; SILVA, 2008). Nesta pesquisa,
a analise primeiramente é feita com base na rede de citagdes das teses e dissertacdes
sobre a Economia Comportamental, independentemente da area de estudo; e, depois
na rede de orientagdes da area das Ciéncias Econdmicas. Dessa forma, consegue-se
compreender o processo de construgdo do conhecimento cientifico (ROSSONI;
MACHADO-DA-SILVA, 2007).

Para analisar a rede como um todo, utilizaram-se as métricas Densidade
(BORGATTI et al., 2009) que indica o quanto a rede é coesa e interconectada,
relacionando suas conexdes com o numero maximo de conexdes possiveis; e a
métrica Modularidade (BLONDEL et al., 2008) que distingue os autores por modulos,
que se conectam densamente entre si, mas limitadamente com os demais da rede.
Para identificar os principais autores na rede, utilizaram-se as métricas de Grau de
Centralidade (SHAW, 1964) que aponta a quantidade de conexdes que cada autor
possui com os demais; e Centralidade de Intermediacao (FREEMAN, 1979) que
sinaliza o quanto cada autor conecta demais autores, intermediando-os e reduzindo
distancias na rede.

Um resumo das métricas utilizadas na analise dessa pesquisa e suas

respectivas fungcdes encontram-se no quadro 2:
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Quadro 3 — Métricas da analise de redes sociais

Meétrica Finalidade

Tamanho da rede Indica o numero total de nds e lagos, ou seja, as relagoes;

Visa identificar a quantidade de conexdes que um no6 recebe.

Grau de entrada . i
Demonstra quem é o ator ou autores mais importante na rede;

Mostra o quanto cada autor conecta os demais, intermediando-os e

Centralidade de Intermediagao reduzindo distancias na rede:

Modularidade Indica quais os grupos subjacentes a estrutura da rede;

Densidade Indica o quao conectada uma rede est3;

Fonte: elaborado pela autora e adaptado de Recuero, Bastos e Zago (2015)

3.2 Técnica de coleta e analise dos dados

A plataforma utilizada como base para a pesquisa é a Biblioteca Digital
Brasileira de Teses e Dissertagdes que reune em seu portfolio trabalhos de conclusao
de cursos de pos-graduagdo. Mantida pelo Instituto Brasileiro de Informagdo em
Ciéncia e Tecnologia, a base de dados armazena teses e dissertagbes de 109
instituicbes no pais, contando com mais de 500 mil documentos em seu acervo
(BDTD, 2018).

A busca na plataforma se deu através do uso dos termos entre aspas
“economia comportamental” e “behavioral economic”, totalizando cinquenta e oito (58)
trabalhos. Desses, foram excluidos catorze (14) trabalhos por apenas mencionarem
as palavras-chave, mas ndo abordarem o tema de fato. Dos quarenta e quatro (44)
restantes, trés (3) ndo permitiram acesso as suas teses e dissertagbes, mesmo em
contato direto com os autores. Logo, as analises da estatistica descritiva (HAIR, 2005)
e a ARS (SILVA et al., 2006) foi feita a partir de quarenta e um (41) trabalhos de
diversas areas do conhecimento. Como o objetivo do trabalho € verificar o panorama
das pesquisas, optou-se por ndo estabelecer o filtro de tempo, abrangendo assim, a
totalidade das teses e dissertagdes sobre a tematica.

Assim, no que diz respeito ao segundo obijetivo, utilizou-se da estatistica
descritiva para mensurar a dispersdo dos estudos por ano de defesa, por
universidades e por area tematica. Apos, por meio da ARS, foi elaborada a rede das
orientagdes da area das Ciéncias Econbmicas, utilizando a se¢do na qual as bancas
sdo indicadas. Ressalta-se que, das treze (13) teses e dissertagbes selecionadas,
duas (2) ndo foram utilizadas na constru¢do dessa rede por ndo indicarem o0s

avaliadores. Quanto ao terceiro objetivo que se refere a construgdo de uma rede dos
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autores mais citados, utilizou-se a secdo de referéncias dos trabalhos. Foram
computadas um total de 6046 referéncias, sendo excluidas da mensuragéo leis,
portais de noticias e bases de dados (por exemplo, IBGE), visto que o foco era a
identificacdo dos autores.

Além disso, as referéncias foram padronizadas. Quando havia mais de 2
autores, apenas 0 nome do primeiro era computado na planilha; ja em situagdes de
inversdo na ordem dos autores, por exemplo, “SILVA e CASTRO” e “CASTRO e
SILVA”, desde que se referissem as mesmas pessoas, adotava-se “SILVA e
CASTRO?” para todas as demais.

Na etapa qualitativa dessa pesquisa, que visava verificar como as Ciéncias
Econdmicas tem tratado a tematica da Economia Comportamental, foram analisadas
as treze (13) teses e dissertagdes encontradas na area. Para tal, o sumario, bem como
o resumo, metodologia e consideragdes finais foram lidos. Ainda, dividiu-se os estudos
entre aqueles que tratavam sobre a tomada de decisdo e os cuja abordagem nao se
encaixavam nessa tematica. Os dados foram mensurados em planilhas do software
Excel e os dados sociométricos analisados com o software Gephi 0.9.2'. Como forma
de demonstrar de que modo os objetivos serdo respondidos, elaborou-se o Quadro 3

Quadro 4 — Resumo dos objetivos e procedimentos metodoldgicos

Objetivo Variavel de pesquisa Tzcnnéllﬁgede Fonte de informagao

Construir um resgate
histérico dos conceitos da Terminologias utilizadas . . :
Economia ortodoxa pelosgautoreS' R.e EED Ca Artlgos e‘l|vros, .

. . ’ literatura; relacionados a tematica;
relacionadas a Economia
Comportamental;
Identificar as principais
comunidades académicas Terminologias utilizadas
que tém avancgado suas pelos autores; Pesquisa
pesquisas sobre Economia Numero de trabalhos Bibliografica Teses e dissertacdes
Comportamental no Brasil por ano; Estatistica ’ coletadas na Biblioteca
e analisar como os Universidades de Descritiva Digital Brasileira de
programas de pos- origem dos estudos; Sociometrié' Teses e Dissertacoes;
graduacgao tém utilizado Autores e orientadores ’
essa tematica; dos trabalhos;
Baseado nas dissertagdes Teses e dissertacdes
e teses selecionadas, Referéncias utilizadas coletadas na Biblioteca
buscou-se identificar e pelos autores das teses Sociometria; Diaital Brasileira d
analisar a rede dos autores e dissertacoes; Teslglsae Drizzle?tlgagé:s;
mais citados; ’

1 Gephi ¢ um software para visualizac@o e exploragdo de diferentes tipos de graficos e redes. Além disso, ¢ um
software de codigo abeerto e gratuito (GEPHI, 2018).
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Verificar quais sao as
principais teorias,
metodologias e resultados
nas analises relacionadas a
Economia Comportamental
nas Ciéncias Econémicas;

Sumario, resumo,
metodologia e
consideracoes finais das
teses e dissertagoes;

Pesquisa
Bibliografica

Teses e dissertacoes
coletadas na Biblioteca
Digital Brasileira de
Teses e Dissertacoes;

Fonte: elaborado pela autora

A secdo seguinte apresenta os resultados e discussbes sobre Economia
Comportamental analisados nesse estudo.



4 RESULTADOS E DISCUSSAO

Nesse capitulo sao apresentados os resultados das analises descritas na
metodologia, com base nos trabalhos selecionados. As segdes desse capitulo estdo
divididas da seguinte forma: primeiro sera apresentada a analise descritiva dos
trabalhos selecionados; segundo, os autores destaques sobre a tematica; terceiro, as
relacées da Economia Comportamental e as ciéncias econémicas tanto pela tomada

de decisdo quanto para outras perspectivas.

4. 1 Economia Comportamental: analise descritiva

Como mencionado anteriormente, apds a pesquisa na base da Biblioteca
Digital Brasileira de Teses e Dissertagdes, obteve-se como resultado cinquenta e oito
estudos mesclados entre teses e dissertacbes. Feita a selegdo daqueles que se
adequavam a realidade desta monografia, restaram quarenta e uma. Com base
nesses estudos, procedeu-se a analise dos resumos e dos capitulos que tratavam da
Economia Comportamental (quando era o caso).

Desse modo, das teses e dissertagcdes selecionadas, a mais antiga € a tese
de autoria de Aguiar (2006), apresentada ao curso de pds-graduacdo em Direito da
UFSC. O autor busca discutir os fundamentos para uma nova abordagem do Direito
fundamentada na teoria do comportamento das ciéncias sociais (AGUIAR, 2006). Em
sua tese, o autor dedica uma secdo para tratar da Economia Comportamental,
utilizando o conceito de Madden (2000, grifo nosso) de que essa area de estudo seria
a combinagdo de conceitos da microeconomia, aliados aos métodos experimentais
dos analistas do comportamento.

Outra pesquisa que da indicios de ser umas das primeiras monografias de
conclusao de pos na area € a de Harada (2007). O autor escreveu sua dissertagao de
mestrado no curso de pos-graduagao em Administragdo da FGV/SP, sendo seu objeto
de estudo aidentificacdo dos vieses dos consumidores ao escolher planos de telefonia
moével. Harada (2007) ndo adota um conceito especifico do que € a Economia
Comportamental, porém apresenta as ideias de Kahneman e Tversky (1979, 1986,
1991) e Thaler (1991, 1997, 2000) sobre as teorias do prospecto e da racionalidade
limitada.
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Na area das Ciéncias Econdmicas, foi encontrada a dissertacédo de Nunes
(2008). Direcionada para a area das finangas comportamentais, a pesquisa foi
apresentada ao curso de pdés-graduacédo em Economia da UFRGS. Teve como
objetivo identificar o conjunto de técnicas apropriadas para a precificacdo de ativos
tendo como base o comportamento do investidor (NUNES, 2008). O autor trata a
Economia Comportamental como grande area e as finangas comportamentais como
sub-area. Utiliza o conceito de Kahneman e Tversky (1970, grifo nosso) de que a
Economia Comportamental pode ser entendida como as ‘“influéncias das interrupgbes
heuristicas nos julgamentos da probabilidade e os diferentes efeitos incidentes sobre
a escolha humana” (NUNES, 2008, p.15).

Verificou-se também que dos estudos selecionados, foram encontrados dois
com as datas mais recentes. O primeiro € a dissertacdo de Jesus (2018). Essa foi
apresentada ao programa de pos-graduagao em Administragdo da UFG e tem como
objetivo analisar as medidas adotadas pela universidade em questao para contornar
a alocacgao de recursos e a mudanga de habitos das pessoas que ali convivem visando
a economia de energia elétrica (JESUS, 2018). A autora utiliza o conceito de
Franceschini, Conque e Ferreira (2012, apud JESUS, 2018) e Angner e Lowenstein
(2012, apud JESUS, 2018) para definir a Economia Comportamental, sendo esta
considerada como uma ciéncia-ponte entre a Psicologia e a Economia, cujas
pesquisas interessam aos economistas, mas utilizam técnicas e conhecimentos
provenientes da Psicologia (JESUS, 2018, grifo nosso).

O segundo estudo € de Abreu (2018), apresentado ao programa de pos-
graduagéo em Direito da UFRGS. O autor busca examinar o processo civil em dois
aspectos: objetivo e subjetivo. Para tal, utiliza da Economia Comportamental com o
intuito de compreender as relagdes existentes entre as partes valendo-se dos axiomas
propostos pela microeconomia e questionados pela Economia Comportamental, isto
€, a racionalidade do sujeito (ABREU, 2018). Com isso, o autor adota as ideias de
Simon (1955, 1957, 1985, apud ABREU, 2018), Richard Thaler (1988, 1994 2016,
apud ABREU, 2018) e Kahneman e Tversky (1972, 1973, 1979, apud ABREU, 2018).

Para uma melhor visualizagdo das datas de defesa dos trabalhos

selecionados, construiu-se a figura 1:
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Figura 1 — Numero de dissertagdes e teses em relagéo ao ano de defesa
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Fonte: elaborado pela autora com dados da pesquisa

Pela figura 1 consegue-se perceber que de 2006 a 2011 os estudos finais dos
mestrados e doutorados sobre a tematica da Economia Comportamental ainda eram
poucos. No entanto, o interesse comega a crescer a partir de 2012, atingindo seu pico
em 2017 com oito trabalhos. Nesse mesmo ano, Richard Thaler, um dos
pesquisadores da Economia Comportamental, recebia o prémio Nobel da Economia
pelo seu estudo sobre a racionalidade limitada. Buscando identificar as areas do
conhecimento nas quais esses trabalhos foram desenvolvidos, construiu-se a figura
2:

Figura 2 — Dissertacdes e teses por area de estudo

m Administra¢do = Direito = Economia

Outras dreas = Psicologia = Sociologia
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Fonte: elaborado pela autora com dados da pesquisa

Por meio da figura 2, pode-se visualizar que as teses e dissertagdes sobre
Economia Comportamental concentram-se principalmente na Economia e no Direito,
sendo que cinco deles estdo em outras areas do conhecimento, tais como a biologia
e a medicina, classificados na figura 2 como “outras areas”. Como Psicologia e
Economia eram areas afins no estudo da Economia Comportamental, pressupunha-
se que seriam as que concentrariam o maior numero de trabalhos, porém isso nao
ocorreu.

Quanto as universidades das quais esses estudos se originam, tem-se a figura

3 demonstrada a seguir:

Figura 3 — Distribuigdo das dissertagdes e teses de todas as areas pelas universidades

Trabalhos por Universidades

10

N

Trabalhos

B UERJ UFG UFPE Unesp  ® Unicamp B Unisinos
mUFV mUFT EmPUCRS mUCB HPUC-SP mUFMG
W UFRGS UFSC mUSP UNB FGV

Fonte: elaborado pela autora com dados da pesquisa
Pela figura 3 nota-se que as teses e dissertagbes apresentam um maior
numero nos programas de pés-graduagéo da FGV em Sao Paulo, UnB em Brasilia e

da USP. Destaca-se que a Universidade de Brasilia mantém um nucleo de estudos

em Economia Comportamental.
4.2 Economia Comportamental: Identificando os autores mais importantes

Nessa etapa da pesquisa, foram computadas as referéncias dos estudos

selecionados em uma planilha Excel, dividindo-os por area de concentragao. Apds a
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tabulagcdo, obteve-se um total de 6046 referéncias divididas entre as areas de
Administragédo, Ciéncias Econdmicas, Psicologia, Direito, Sociologia e outras. Esse
numero representa o que chamamos de arestas, ou seja, a quantidade de conexdes
existentes entre os nés. Esses, por sua vez, representam os autores citados nas teses
e dissertagbes. Seu numero total foi de 3360 nds. Posteriormente, a planilha foi
importada para o software Gephi 0.9.2 no qual o grafo seria gerado. Os resultados
dessa tabulacdo podem ser vistos na figura 4:

Figura 4 — Grafo de citagdes dos estudos sobre a Economia Comportamental

Fonte: elaborado pela autora com dados da pesquisa

A figura 4 representa o grafo antes da aplicagdo das métricas de analise. Para
melhorar sua visualizagdo, foram executadas as estatisticas gerais da rede, como o
grau médio, o didmetro, a densidade e a modularidade. Apds, foram aplicadas as
métricas de rede e de nds, sendo elas a modularidade para separar e colorir os
grupos, grau de intermediagao para verificar qual o ator que serve de “ponte” entre
as areas; e, de grau de entrada para identificar quem € o ator mais importante dentro
da rede. Além disso, foi escolhida a distribuicdo de Yifan-Hu que desloca para a
periferia do grafo os n6s com baixos niveis de conexdo (GANSNER; HU; KOBOUROQV,
2010). Na figura 5 é possivel visualizar o resultado da aplicagdo das métricas:
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Figura 5 — Analise da rede de citagbes dos estudos sobre a Economia
Comportamental
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Fonte: elaborado pela autora com dados da pesquisa

A partir da figura 5 pode-se destacar aspectos interessantes. A medida da
modularidade permitiu a separagao dos grupos por areas de estudo, cujas cores estao
representadas na legenda. Cada ponto do grafo, representa um nd, ou no caso da
presente pesquisa, um autor. Quanto maior for esse nd, mais representativo é esse
autor no conjunto da rede, isto é, mais conexdes ele possui. As linhas do grafo
representam essas conexdes. Quanto mais grossas, mais forte é essa conexéo.

A distribuicdo de Yifan-Hu permitiu que aqueles nés menos importantes para
a analise fossem “puxados” para fora do grafo. Nesse caso, sdo aqueles autores que
nao possuem conexdes com outras areas, reservando-se somente a um campo

especifico do conhecimento. Considerando essa questao, pode-se afirmar que a area
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do Direito é a que mais possui autores especificos, justamente em fungao dos estudos
tratarem sobre leis e codigos que ndo sao tdo comuns em outras areas.

Destaca-se também que por se tratar de uma pesquisa sobre a Economia
Comportamental, esperava-se uma conexao maior entre as areas de Psicologia e das
Ciéncias Econbmicas. Porém ndo foi o que aconteceu. Nota-se que as Ciéncias
Econbmicas se interigam com todas as areas, trocando autores em comum
principalmente com a Administracdo. Isso pode ser explicado pelo fato de que muitos
estudos da Economia Comportamental tratam sobre as Finangcas Comportamentais,
tematica de pesquisa em expansdo na Administracao.

Outro ponto interessante é a area da Sociologia que ficou concentrada ao
centro do grafo. Essa posi¢do indica que as areas como um todo se beneficiam dos
autores sociologos, o que faz sentido visto que se esta trabalhando com as ciéncias
sociais aplicadas. Pode-se notar que ao centro do grafo estdo os maiores nos, esses
representam os autores mais relevantes nessa rede. Conforme mencionado, as areas
se interligam por meio dos autores, logo, para identificar qual o autor que serve de
ligacédo entre todas elas, foi aplicada a métrica da centralidade de intermediagao.

Essa métrica é demostrada na figura 6:
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Figura 6 — Grafo do Grau de Centralidade de Intermediag&o

Fonte: elaborado pela autora com dados da pesquisa

Apos a aplicagao da métrica de centralidade de intermediagéo, atenuou-se a
intensidade dos lagos para que o n6 central pudesse ser melhor visualizado. Este &
representado pelo ponto azul destacado pela flecha. No caso dessa pesquisa, 0 n6
central representa o autor ponte, isto €, aquele que perpassa todas as areas fazendo
um intermédio entre elas. Isso ndo significa que ele seja o mais citado, mas sim que
esta presente nos estudos de todas as areas. Ao atribuir os rétulos dos noés, descobriu-

se quem é o autor, que pode ser visto na figura 7:
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Figura 7 — Autor ponte de todas as areas

R. THALER

Fonte: elaborado pela autora com dados da pesquisa

Com os rétulos, identificou-se entdo que Richard Thaler é o autor ponte entre
as areas. Embora sua formac&o seja como economista, ele estuda também as
finangas e aspectos da psicologia da tomada de decisbes, podendo ser considerado
um autor multidisciplinar.

A ultima métrica a ser mostrada é o grau de entrada. O uso dessa métrica
possibilita a identificacdo dos atores mais importantes dentro de uma rede, no caso,
os autores mais citados pelas teses e dissertagdes aqui analisadas. O resultado pode
ser observado na figura 8:

Figura 8 — Autores mais importantes conforme o grau de entrada

-
e @ @ Mf.m

Fonte: elaborado pela autora com dados da pesquisa



42

Os autores apontados pelo grau de entrada como os mais importantes, sdo
aqueles cujos nos, eram centrais no grafo da figura 5. Conforme esperado, os autores
destaques sdo os considerados como precursores nos estudos da Economia
Comportamental. Com excegéao de Herbert Simon, que faz parte da abordagem radical
da teoria, os demais s&o considerados autores reformistas. Além disso, percebe-se
que a parceria entre os autores também é importante. Como visto, Lowenstein,
Kahneman e Thaler sao citados tanto sozinhos quanto com seus coautores. Destaca-
se também a presenga de autores seminais das Ciéncias Econémicas, tais como,
Keynes, Smith e Bentham.

Da figura, ainda se consegue notar que de acordo com as cores, € possivel
afirmar que os autores mais citados nas Ciéncias Econdémicas (cor verde) sao
Kahneman e Tversky, Simon, Camerer e Kahneman; na Administragdo (cor azul)
ressalta-se os trabalhos de Ariely, Thaler e Thaler com Sunstein; e, na Sociologia (cor
rosa), Lowenstein.

Para fechar essa secdo de analise sociométrica, realizou-se a rede de
orientagdes das teses e dissertacbes de Ciéncias Econdmicas. Conforme dito na
secao de metodologia, das treze (13) teses e dissertagbes encontradas, duas (2) ndo
foram utilizadas nessa analise porque ndo mencionavam os avaliadores. O resultado

da analise esta na figura 9:
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Figura 9 — Rede de orientagdes das teses e dissertagcdes de Economia
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Fonte: elaborado pela autora com o software Gephi 0.9.2

No grafo tem-se a distribuicdo dos autores dos trabalhos (cor laranja), dos
orientadores (cor verde) e nos avaliadores (cor roxa). A partir da identificagado das 11
teses e dissertagbes acerca do tema da Economia Comportamental, identificaram-se
53 nos, divididos entre 11 autores, 11 orientadores e 31 avaliadores. O total de
conexdes encontradas foi 203. A métrica densidade resultou no valor de 0,073,
considerado baixo visto que somente 7,3% das possiveis conexdes entre autores,
orientadores e avaliadores sdo realmente efetivas, o que caracteriza uma rede

dispersa.
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Quanto a modularidade, o resultado foi de 0,85 distinguindo 9 lagos fracos e
15 lagos fortes. Cabe ressaltar que, para melhor observacgao, foi usado o algoritmo de
visualizagdo de grafos Fruchterman-Reingold, que permite distribuir os autores de
forma igual no espaco, deixando suas conexdes uniformes e refletindo a simetria
inerente a rede (FRUCHTERMAN; REINGOLD, 1991).

Além disso, no sociograma da figura 9, o tamanho dos nés demonstra sua
centralidade de intermediagdo e as cores, conforme ja mencionado, a sua fungao
dentro dos trabalhos analisados. Portanto, destacam-se na rede Sergio Marley
Modesto Monteiro, cuja cor lhe designa o papel de orientador; e Sabino Porto,
avaliador. Ambos sdo considerados os atores pontes, pois conectam grupos distintos,
tanto nas fungdes as quais as cores Ihe designam, quanto em fun¢des opostas. Sabino
Porto, por exemplo, orientou um trabalho e foi avaliador de dois. Ja Sergio, orientou
um trabalho no qual Sabino era avaliador e, foi banca de um trabalho. Essa relagéao
demonstra proximidade entre esses atores, na medida em que, Sergio como

orientador, convidou Sabino para avaliar o trabalho do seu aluno.

4.3 Economia Comportamental e as Ciéncias Econdémicas

Buscando compreender como as Ciéncias Econémicas em especifico tém
tratado o tema da Economia Comportamental, procedeu-se a uma analise das teses
e dissertagbes selecionadas dessa area. A tematica foi dividida em trabalhos que
estudaram tomada de decisbes e trabalhos que estudaram outras perspectivas da

Economia Comportamental.

4.3.1 A Tomada de Decisdo na Economia Comportamental

Na dissertacdo de Carvalho (2013), o autor apresenta trés topicos em
Economia Comportamental em um estudo aplicado. O primeiro tépico buscou verificar
se existia correlacdo entre orientacdo de valor social e escolha intertemporal; o
segundo visava apresentar o Teste de Cognigéo e Reflexdo de maneira diferente para
mensurar se essa nova forma alteraria o pensamento deliberativo; e, o terceiro
objetivava verificar se preferéncias relativas ao risco e a paciéncia possuiam relagao

com tragos psicologicos indesejados.
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Assim sendo, as teorias utilizadas por Carvalho (2013) sdo estudos de cunho
psicoldgico, elencando caracteristicas moderadoras que influenciam na tomada de
decisao, como por exemplo, idade, sexo, religido, estado emocional, etc. O autor foca
também nas neurociéncias ao trazer um artigo de Jamison e Wegner (2010, apud
CARVALHO, 2013) que mostra através de instrumentos neurocientificos a
semelhanga entre a tomada de decisdo futura com o momento em que o individuo
estabelece relagdes com pessoas diferentes, ativando o mesmo mecanismo cerebral.

Para responder aos objetivos, o autor realizou experimentos com o apoio de
questionarios aplicados em contextos especificos e analise econométrica. As
principais conclusdes as quais Carvalho (2013) chegou foram as seguintes: os
individuos preocupam-se com o seu bem-estar futuro de maneira semelhante a que
veem o0 bem-estar de outros individuos no presente, indo ao encontro do que a teoria
propde. O autor descobriu também que ao apresentar alternativas de respostas para
0 agente, altera-se o nivel de acertos deste no teste proposto.

No que diz respeito ao objetivo final, ndo foi encontrada correlagdo entre os
tragos psicoldgicos e as preferéncias dos agentes, mas sim entre as biocaracteristicas
e os tragos e entre as biocaracteristicas e preferéncias. Ao final, Carvalho (2013)
ressalta que dadas as caracteristicas da populacédo analisada, os resultados ndo sao
passiveis de generalizagdo, porém dao margem a estudos futuros.

De maneira similar, com uso de um estudo aplicado, Falleiro (2014) procura
identificar se ha diferencas no comportamento de risco entre homens e mulheres com
idades e niveis de escolaridade distintos. Como base tedrica, o autor cita a Teoria da
Utilidade Esperada proposta por Neumann e Morgenstern (1947 apud FALLEIRO,
2014, p.10), Kahneman e Tversky (1979) e Tversky e Kahneman (1992) e a Teoria do
Prospecto e a Teoria do Prospecto Cumulativa, respectivamente.

Com o intuito de responder ao objetivo do seu estudo, o método escolhido por
Falleiro (2014) foi o experimento com técnicas de analise econométricas. Valendo-se
de um questionario, o mesmo foi aplicado em cinco sessdes com um numero variavel
de participantes. Os resultados principais foram que as mulheres sdo mais avessas
ao risco, dado que ponderaram as probabilidades expostas no questionario de modo
menos linear que os homens. No que tange a escolaridade, quanto mais anos de
estudo, menor a busca pelo risco; o autor atribui a isso o fato de que a menor

escolaridade implica em uma renda menor, tornando os valores monetarios das
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apostas propostos no questionario mais atrativos para esse grupo. Ja sobre a idade,
individuos mais velhos sdo mais avessos ao risco do que 0s mais jovens.

Ainda se tratando de um estudo aplicado, Fernandes (2010) propbe em sua
tese analisar as questdes heuristicas propostas por Herbert Simon e aprofundadas
por Kahneman e Tversky. Desse modo, a autora faz uso de uma revisao de literatura
no primeiro capitulo, trazendo os pontos principais das teorias dos autores
supracitados, quais sejam a questdo das heuristicas e vieses, dos desvios e da
Economia Comportamental como um todo.

Prosseguindo em seu estudo, Fernandes (2010) comenta as questdes da
racionalidade limitada de Simon, propondo através do método experimental, uma
situagdo em que grupos de consumidores precisam decidir o que comprar com base
em heuristicas distintas. O primeiro grupo pesquisa pregos em trés lojas, o segundo
em quatro, o terceiro em cinco. O quarto grupo segue a heuristica de escolher o
melhor preco, parando de pesquisar quando a diferenga entre 0 menor e o maior é
grande o bastante para que ele entenda que ja obteve uma boa redugéo; o quinto
observa o0s precos que vao sendo obtidos com a pesquisa e, a medida em que vao
ficando proximos, para o que esta fazendo pois isso n&o lhe traz mais beneficios na
questao da redugédo dos pregos (FERNANDES, 2010).

A terceira parte da tese da autora, introduz uma heuristica adaptativa que
complementa a situagao exposta para o quarto grupo. Ao introduzir uma alteragdo no
nivel de aspiragdo aos resultados futuros com base nos que ja foram obtidos,
esperava-se que cada vez que o0 consumidor encontrasse um prego menor, sua
aspiragao a encontrar precos ainda menores se elevasse. Esses niveis se elevariam
até o momento onde os precos néo os satisfizessem mais, provocando uma redug¢ao
nessa aspiragcdo até que surgisse uma nova alternativa para o satisfazer
(FERNANDES, 2010).

Os resultados obtidos pela autora mostram que a heuristica das trés lojas,
além de ser a mais utilizada pelas pessoas em seu dia-a-dia, também € a que trouxe
melhores resultados na pesquisa, considerando preco e tempo de pesquisa
despendido. Ja a incorporagao da aspiragao ao modelo, mostrou resultados melhores
em relacéo ao preco e, também, ao tempo de pesquisa, pois foi capaz de incrementar
a satisfacao do consumidor.

Outro estudo que se baseou nas heuristicas e vieses da tomada de decisao
foi o de Groders (2017). A autora pretendia identificar se os nudges, tais como as
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normas sociais, aumentavam a propensao a consumir produtos organicos e a gastar
com eles. As teorias abordadas por ela em sua dissertacdo foram as da racionalidade
limitada de Simon, os processos cognitivos da tomada de decisédo, a questdo das
heuristicas, os nudges e o paternalismo libertario de Thaler e Sunstein.

Novamente, o método utilizado foi o experimental, sendo a analise dos dados
realizada através da econometria. A amostra foi de 1965 estudantes de graduagéao
que foram expostos a um site de compras no qual surgiam mensagens normativas
descritivas durante o processo de tomada de decisdo da compra dos alimentos
organicos (GRODERS, 2017)

Como resultados, a autora obteve que ha um efeito positivo e significativo no
uso dos nudges para a decisao de consumo de organicos e no percentual consumido
desses produtos. Quando analisado se o uso do selo de certificagdo de produtos
organicos era um fator importante na deciséo, os resultados mostraram que n&o ha
significancia. Dessa forma, segundo a autora, percebe-se que os nudges podem ser
incorporados para a formulagao de politicas publicas com o intuito de incentivar o
consumo desses produtos (GRODERS, 2017).

Dentre os trabalhos selecionados, consegue-se perceber que as heuristicas
sdo parte importante do estudo da Economia Comportamental. Silva (2013) € outro
pesquisador que também as estuda, porém no contexto do consumo de etanol. O
autor traz os conceitos tedricos de Simon, Kahneman e Tversky sobre a tomada de
decisao, racionalidade limitada e heuristicas e vieses. O objetivo de Silva (2013) era
investigar se a decisdo de consumo do etanol sofria influéncia do habito, ou seja,
demonstrando uma racionalidade imperfeita por parte do consumidor.

Valendo-se de dados secundarios, o autor estimou um modelo econométrico
em dois estagios com variaveis de controle para a endogeneidade dos pregos nos
estados brasileiros. Esses estagios foram divididos em periodos distintos,
compreendendo o antes da entrada dos automodveis flex e o periodo pds. Para
investigar a influéncia do habito nas decisdes de consumo, foram construidos cenarios
tendo como base as médias mdveis para o calculo das paridades dos pregos dos
combustiveis (SILVA, 2013).

Esses métodos possibilitaram ao autor compreender que as elasticidades-
preco dos periodos possuem diferengas significativas, tanto separadamente quanto
cruzadas entre si, para diferentes faixas de paridades de pregos e renda. Silva (2013)

concluiu de igual forma que em estados tido como ricos ha influéncia da inércia de
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precos na decisdo de consumo, mostrando que os consumidores desses estados
adotam opg¢des menos vantajosas como consequéncia dessa inércia.

De forma analoga, isto €, estudando o comportamento do consumidor, Fiusa
(2017), utiliza o modelo de utilidade aleatoria para analisar o comportamento do
consumidor para decidir qual o cartdo de crédito que melhor satisfaz as suas
necessidades. O autor traz as teorias de Kahneman e Tversky e Ariely, sobre a
tomada de decisdo e o modelo de Perloff e Salop para a analise de diferenciacao de
produtos.

Metodologicamente, a dissertagdo de Fiusa (2017) utiliza a estatistica
descritiva e a econometria para analisar os dados obtidos. Os resultados apontam que
os individuos preferem os cartdes que lhes oferecem maiores pontuacdes nos
programas de relacionamento e aqueles que concedem descontos nas proximas
compras. Porém, quando se trata de taxa de juros, os individuos escolhem os que
possuem valores mais baixos nesse quesito.

Mantendo-se na questdo do mercado financeiro, a dissertagdo de Gallo
(2016), explora o viés do comportamento de avers&o a perda dos agentes do mercado
de agdes. A autora faz uma reviséo tedrica sobre o processo decisério, incluindo a
tomada de decis&o sob incerteza e sob a 6tica da racionalidade. Aborda também os
modelos de julgamento de Kahneman e Tversky, bem como a Teoria do Prospecto e
a aversao a perda. Introduz ainda, um referencial sobre o mercado acionario.

O método do estudo em questao foi o experimental, utilizando uma simulagao
de modelos de agentes com o uso do software Netlogo e uma analise estatistica
descritiva. Os resultados obtidos dessa simulagdo mostram indicios de que os
pressupostos da Hipdtese dos Mercados Eficientes sdo frageis. Isso porque a
subjetividade humana presente na tomada de decisdo, momento no qual os agentes
demonstram a aversao a perda, traz perturbagdes ao mercado acionario.

Em contraste com as teses e dissertagdes apresentadas até o momento, o
estudo de Teixeira (2013) traz uma abordagem diferente sobre a tomada de decisao
na Economia Comportamental. Unindo conhecimentos ndo sé da Economia e da
Psicologia, mas também da Biologia, o autor procura investigar a relagado entre a
exposi¢cao ao horménio testosterona e o processo de tomada de decisao em diferentes
cenarios.

Para medir os niveis de testosterona nos individuos, Teixeira (2013) utilizou
uma proxy chamada razao 2D:4D, que é verificada pelos dedos das maos, devendo o
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indicador ser menor do que o anelar para indicar uma grande exposi¢do ao horménio
ainda no utero materno. Essa medida consegue identificar que tragcos de
personalidade referentes a avers&o ao risco serdo desenvolvidos ao longo da vida.

Assim sendo, o estudo constituiu-se de um experimento, sendo os
participantes de ambos os sexos recrutados na universidade. Visando medir a
testosterona, era solicitado aos individuos que fizessem uma fotocdpia de suas maos
direitas para calcular as medidas. Como resultados, Teixeira (2013) descobriu que
homens e mulheres com menores niveis do horménio apostam mais; também obteve
como resultado que as mulheres com niveis equilibrados do horménio sdo menos
avessas a ambiguidade na tomada de decisao.

ApOs essas constatacoes, percebe-se que mesmo focando especificamente
na area das Ciéncias Econbmicas, a tematica da Economia Comportamental é
multidisciplinar. Apesar de alguns estudos apresentarem um corpo tedérico de autores
da Economia, muitos deles perpassam por outras areas, incluindo a biologia. Isso
reforca os achados do bloco 4.1 dessa sec¢dao, que mostra as interagcdes entre as
diferentes areas das sociais aplicadas.

O quadro 5 apresenta um resumo das teses e dissertagdes de Economia

Comportamental sobre tomada de decisio:
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Quadro 5 — Resumo das teses e dissertagdes de Economia Comportamental

sobre tomada de decisao
. PRINCIPAIS
AUTOR CONTEXTO TEORIA METODO RESULTADOS
Ha uma preocupagéao
- A com o bem-estar

e | Mo s
Carvalho (2013) psicolégicas caracteristicas dos Experimento Zggimaaltggﬁgvrﬁ: die de

mfluenmandq a~tomada individuos afetar;dp a decisdo é modificada:

de decisao tomada de decisao

Falleiro (2014)

Diferenca de género na
tomada de decisao

Teoria da Utilidade
Esperada e Heuristicas
e Vieses

Experimento

Mulheres e individuos
mais velhos, de
maneira geral, sdo
mais avessas ao risco;
Quanto maior a
escolaridade, mais
aversao ao risco;

Fernandes (2010)

Comportamento do
Consumidor

Racionalidade Limitada
e Heuristicas e Vieses

Experimento

Individuos pesquisam
precos em 3 lojas
diferentes antes de
tomar a deciséo de
compra; A expectativa
de redugéao de precos,
aumenta a satisfagao
do consumidor

Comportamento do

Nudge impacta

Groders (2017) . Nudges. Experimento positivamente a decisao
Consumidor de compra;
Ha diferenca nas
- elasticidades-preco do
Silva (2013) Combustiveis Heuristicas e Vieses Econométrico e etanol, para diferentes

construgao de cenarios

paridades de prego e
renda

Fiusa (2017)

Cartdes de Crédito

Heuristicas e Vieses

Estatistica Descritiva e
Econometria

Individuos preferem os
cartoes que lhes
oferecem mais
vantagens, como
descontos e programas
de relacionamento;

Gallo (2016)

Mercado de Agdes

Incerteza e Heuristicas
e Vieses

Experimento

Subjetividade humana
traz perturbagdes ao
mercado acionario;

Teixeira (2013)

Bioldgico

Tomada de Deciséo de
modo geral;

Experimento

Homens e mulheres
com menores niveis
hormonais apostam
mais; mulheres com
niveis equilibrados
tomam decisbes menos
ambiguas;

Fonte: elaborado pela autora
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4.3.2 Outras perspectivas da Economia Comportamental

Continuando a analise das teses e dissertagdes, essa secdo apresenta os
estudos que n&o se enquadravam na tomada de decisdo. Com uma abordagem
tedrica, partindo da revisao sobre as origens da
Economia Comportamental a partir do ponto de vista de seus autores principais,
Castro (2014) escreveu sua dissertacdo. O estudo apresenta as propostas e a
estrutura de conceitos da perspectiva psicoldgica, realgando os elementos de ruptura
e aqueles que deram continuidade em relagdo aos neoclassicos.

Quanto a teoria utilizada, Castro (2014) traz as origens da Economia
Comportamental, desde antes da ruptura entre Economia e Psicologia, tragando um
paralelo entre os principais autores como Scitovsky, Katona e Simon. No bloco
seguinte, o autor discute a motivagdo, as crengas, estados afetivos e as escolhas
como influéncias do comportamento do agente econémico. Ao final, traz a critica de
Gigerenzer e as nogdes do homem econdémico reformado, do homem psicoldgico e
do socioldgico.

Nesse sentido, Castro (2014) conclui que os pensadores da Economia
Comportamental foram beneficiados pelos estudos de pesquisadores de outras areas,
porém o que nao se notava até entdo era um maior intercambio entre as disciplinas.
As nocgdes de comportamento propostas pelos “homens” econémicos, psicologicos e
sociologicos s&o generalistas em demasia, precisando ser complementadas
(CASTRO, 2014). O autor ainda pontua que a teoria econdmica ndo deve apenas
considerar a psicologia como fonte de estudo do comportamento humano, mas sim
abranger outras areas do conhecimento.

Paralelamente, Fernandes (2009) em sua dissertagdo, estudou o modelo
principal-agente com risco moral e agentes avessos a perda. Esse modelo tem por
preceito a delegacao de tarefas, onde um “principal” delega tarefas aos agentes. Isso
pode ser motivado pela possibilidade de beneficiar-se de retornos crescentes em
funcdo da divisdo do trabalho, pela propria falta de habilidade do “principal” em
executar essa tarefa ou pelo custo de oportunidade para o desempenho da mesma
(LAFFONT, 2002 apud FERNANDES, 2009).

No que tange a teoria utilizada por Fernandes (2009), tem-se que o autor trata
da Economia Comportamental sob a otica de Camerer e Lowenstein, Thaler e
Kahneman e Tversky. Além desses, o autor dedica uma seg&o a Teoria Classica dos
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Incentivos e, com base na Teoria do Prospecto, faz uma amarragcéo entre a Teoria
dos Incentivos e a Economia Comportamental.

Quanto ao método utilizado pelo autor, os modelos propostos foram
desenvolvidos a partir de experimentos e analisados por meio da econometria. Os
resultados encontrados apontam que o melhor contrato que ira beneficiar tanto o
principal quanto o agente é aquele em que haja um esquema de bénus condicionado
ao nivel de produgao individual observado.

Por fim, o ultimo estudo analisado foi a tese de Covre (2016). A autora dividiu
sua tese em quatro estudos tendo como pano de fundo a Teoria Econdmica dos Ciclos
Politicos Orcamentarios. Essa teoria pontua que o politico manipula as variaveis
econdmicas para se manter no poder, o que incorre em implicagdes no orgamento
publico (COVRE, 2016). Dessa forma, a autora objetiva investigar o oportunismo
politico-econdmico nos municipios brasileiros.

Para tal, Covre (2016) abordou em cada capitulo um tépico diferente visando
responder ao objetivo geral. Ao presente estudo, interessa o capitulo quatro da tese
onde a autora propde um modelo tedrico do oportunismo politico a luz da Economia
Comportamental. Por meio da proposicao de um modelo contendo o politico, os
Estados e os eleitores, Covre (2016) descobriu que a heuristica da disponibilidade os
politicos ndo se sentem coagidos pelas puni¢des a eles infligidas. Isso porque é
pequena a probabilidade que estas ocorram e, ainda, sdo de longo prazo.

De maneira geral, os resultados da autora apontam que para que as regras
fiscais sejam efetivas e respeitadas pelos politicos, as punigdes da lei devem ser
maiores que os beneficios percebidos pelos politicos da acao.

Ao final, percebe-se que as outras abordagens da Economia Comportamental,
mesmo nao tratando abertamente da questdo da tomada de decisao, ainda utilizam
os autores e conceitos base desse tdpico. A excecdo do estudo de Castro (2014), cujo
viés é mais téorico, os outros autores também se valem de experimentos e técnicas

econométricas para solucionarem seus objetivos de pesquisa.



5 CONSIDERAGOES FINAIS

De acordo com a pesquisa realizada, a Economia Comportamental € tema de
pesquisa recente nas Ciéncias Sociais Aplicadas, constituindo um marco
interdisciplinar por compreender diversas areas do conhecimento. Tem como principal
foco de discussdo a tomada de decisdo dos agentes frente a situagdes de risco,
incerteza e por meio de heuristicas e vieses.

Quanto ao marco conceitual, identificou-se que € uma area préxima da
Psicologia, com a qual divide alguns de seus autores. Surge da necessidade de
explicagdo de certas atitudes que n&o combinavam com o homo economicus da
Economia Ortodoxa. Possui ramificagbes denominadas de Psicologia Econbmica e
Finangas Comportamentais, que de modo geral, utilizam da mesma base conceitual.

No que diz respeito aos resultados da analise quantitativa, foram encontradas
teses e dissertagdes escritas a partir do ano de 2006, tendo atingido o pico de estudos
defendidos no ano de 2017. Descobriu-se também que a UNB mantém um nucleo de
estudos na area, sendo a segunda universidade com o maior numero de teses e
dissertagdes defendidas sobre a tematica, ficando atras da USP e da FGV.

Ainda, por meio da ARS, identificou-se que os principais autores utilizados
nesses estudos sdo Kahneman, Tversky, Thaler, Simon e Lowenstein. Esses sao
considerados os precursores nos estudos da Economia Comportamental. Além disso,
verificou-se que Richard Thaler é o “autor ponte”, isto €, aquele que interliga as areas
do conhecimento que estudam a Economia Comportamental, sendo citado
principalmente pela Administragéo.

Em relacdo aos estudos das Ciéncias Econbmicas, percebeu-se que as
heuristicas e vieses de Kahneman e Tversky sdo as mais utilizadas pelos autores das
teses e dissertagbes. Quanto a metodologia, os experimentos sao os preferidos por
esses autores, obtendo diferentes resultados dadas as aplicagdes. Considera-se
portanto que os objetivos da presente pesquisa foram atingidos.

Todavia, deve ser ressaltado que algumas limitagbes foram encontradas no
desenvolvimento desse estudo. A primeira delas foi em relagdo aos 3 trabalhos cujo
acesso foi negado pelos autores, impossibilitando sua analise. Posteriormente, cita-
se também a questéo da escolha da base de dados que, por se limitar a trabalhos de
conclusao de pés-graduacédo, impede que possamos generalizar esses resultados em

ambito académico como um todo.



54

Ao final, sugere-se que tendo por base as teses e dissertagbes aqui
mencionadas, outros estudos poderiam ser replicados utilizando os instrumentos
disponiveis nesses trabalhos, ou ainda, lacunas sobre a tematica. Ademais, uma
pesquisa sociométrica poderia ser feita utilizando outra base de dados como a Scopus

ou Scielo, ampliando entdo a analise para artigos cientificos publicados.
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